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BAB V 

PENUTUP 

5.1. Kesimpulan 

Dalam sebuah proses praproduksi pembuatan sebuah iklan, seorang account 

executive harus dapat bernegosiasi, baik dengan klien maupun dengan kru 

sehingga praproduksi dapat berjalan dengan lancar dan tidak memperlambat 

kinerja ketika melakukan proses produksi. 

Client brief juga merupakan bagian penting dalam proses praproduksi 

karena client brief merupakan hasil diskusi antara klien dengan account executive 

ccount executive yang mencakup informasi penting mengenai kepentingan dan 

tujuan yang ingin dicapai klien dalam sebuah iklan untuk mempromosikan 

produknya. 

5.2. Saran 

Saran untuk penulis sendiri  ketika proses praproduksi dilakukan adalah dengan 

mengasah kemampuan komunikasi dengan klien bukan hanya dengan kata–kata 

saja. Klien membutuhkan sebuah bayangan terlebih dahulu dengan memberikan 

lebih banyak referensi foto dan video sebelum pembuatan iklan mencapai proses 

produksi. 

 Saran untuk pembaca adalah dalam pembuatan sebuah iklan, agensi iklan 

selalu mengedepankan kepuasan klien dari tahap praproduksi, yaitu dengan 
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mengikuti keinginan klien sehingga tidak perlu membuang banyak tenaga dan 

uang. 

 Saran untuk kampus adalah sebaiknya lebih mengajarkan kepada para 

mahasiswa yang ingin berperan sebagai account executive  untuk bernegosiasi 

dengan klien serta langkah-langkah dalam negosiasi tersebut karena sudah jelas 

bahwa negosiasi dibutuhkan agar dapat memenuhi keinginan klien dan 

memudahkan dalam mengeksekusinya. 
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