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the worm

PRODUCTIVITY
APPS modalku







Reason to Believe (RTB). tampilan sesuai dengon warna
Modalku, user-friendly, mudah digunakan oleh para direct sales,
memuat informasi penting tentang kegiatan penjualan yang
telah dilakukan sales agent setiap harinya, memuat data calon
nasabah, data online langsung dapat diakses oleh pimpinan

Modalku yang terkait.

Functional Benefit: |ebih praoktis, lebih cepat melakukan input
data konsumen, lebih lengkap berisi semua informasi yang dibu-
tuhkan oleh pihak manajemen, menghemat waktu (tidak perlu
dilokukan secara manual), produktivitas sales terukur seticp

harinya serta ketersediaan informasi yang akurat.

Emotional Benefit: ada kedekatan antara pihak direct sales
agent dengan manajemen (komunikatif), efisien, lebih mudah,
meningkatkan kepercayaan calon nasabah, lebih nyaman dan

familiar



g # 1 Malaysia

50% pangsa pasar

Top 3 Singapura

# 1 Indonesia
30% pangsa pasar

o Jabodetabek (Jan 2018)
"« Bandung (Jan 2017)
o Surabaya (Mei 2017)
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Pembayaran

g“ &P modalku | ¢mm) g
Bo:;rers Pemberi Pinjaman

Lende

Pinjaman




Tujuan Pinjaman
Untuk Pengembangan usaha

Tenor
13 minggu (3 bulan) & 26
minggu (6 bulan)

Pencairan
Dilakukan langsung ke rekening
peminjam tiap hari Rabu

Approval
7 hari kerja sejak pengajuan
aplikasi




memproses Pemberi pinjaman Modalku mendanai ~ Peminjam menerima pinjaman
pinjaman pinjaman UKM dengan proses setelah proses crowdfunding
crowdfunding selesai



Tahapan Kerja Direct Sales

modalku

PERSIAPAN KUNJUNGAN LAPANGAN PENUTUPAN
>

(1 2/ 3 4 (5 16/

PLANNING STORE CHECK SELLING DATA INPUT COMPLETION REVIEW

il

13



Persiapan

o

PLANNING

W/




Tahapan Kerja Direct Sales

modalku

Pada fase kunjungan lapangan, direct sales diharapkan
melakukan 4 tahapan utama berupd; store check dengan
mengenali tipe toko, suasana disekitar, denah toko, PIC dari
toko tersebut dan melakukan persiapan diri sebelum mulai
mengenalkan produk.

Tahapan berikutnya adalah dengan selling jasa yang
ditawarkan oleh modalku sesuai dengan syarat dan ketentu-
an yang berlaku dari perusahaan

Data input kemudian dilakukan dan memastikan data yang
diberikan benar dan sesudi dengan standard.

Kemudicn tahapan akhir pada fase kunjungan lapangan
adalah dengan completion. Direct sales memastikan calon
peminjam harus mengetahui proses yang dilalui berikutnya
dan meninggalkan nomor contact yang dapat dihubungi

oleh customer

Kunjungan Lapangan
2.

STORE
CHECK

"

(3

SELLING

DATA INPUT
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Penutupan
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REVIEW

"




| OGO DESAIN
the worm




COLOR PALETTE
the worm

Warna yang digunakan sebagai acuan merupakan

turunan dari warna pada logo modalku
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Intelect Yellow
#FFB50D
Energy to personal

power, will & self
esteem

Ambitious Purple
#3B0O3A8

Related to
conditial care &
healing

Fintech Green
#08CCAG

Communication,
truth & self-
expression

Secure Blue
#2C50FF

Spiritual connection,
understanding,
knowing, bliss &
oneness



LOGO
the worm

Tampilan Logo the worm yang dapat di gunakan
sebagai identitas visual dari aplikasi the worm
pada; logo aplikasi digital baik di cperating sistem
iOS maupun Android, surat elektronik (email), surat
tertulis, kartu nama, banner promosi, sosial mediaq,
stationery dan berbagai bentuk yang menunjukan

identitas the worm.

Logo the worm

19



DESKRIPSI LOGO
the worm

Logo the worm terdiri dari logo gram, yaitu logo
dengan bentuk gambar.

Proporsi logo menggunakan bentuk dasar geo-
metris segitiga, kotak dan sepermpat lingkaran

berdiameter 1.1 dengan panjang sisi kotak.
Secara keseluruhan,

lebar logo berbanding 11. Panjang logo ber-

panding T.1:1.5

20

perbandingan logo pada icon




FILOSOFRI VISUAL LOGO
the worm

ACCURATE, MONITORING, SPEED UP PROCESS mer-
upakan tiga unsur penting yang divisualisasikan dalam
logo ini:

ACCURATE berupa menyerupai grafik bersudut tajam
untuk akurasi data

MONITORING sudut siku diatas logo membentuk perse-
gi sebagai wadah proses monitoring yang akurat dan
salig membangun antara direct agent dan manaje-
mennya

SPEED UP PROCESS digambarkan berupa grafik
dengan trend yang meningkat untuk proses penjualan

yang effektif dan efisien.

SPEED UP
PROCESS

MONITORING

21



FILOSOF WARNA LOGO
the worm

Penggunaan komposisi warna merupakan
turunan warna dari logo modalku sebagai induk
usaha.

Komposisi warna biru dan ungu ditengah logo
merupakan simbol dasar dari modalku dengan
menggunakan bentuk segitiga.

Bentuk sayap yang ada di kanan dan kiri bentuk
utama menggambarkan bahwa aplikasi  the
worm hadir dengan bentuk yang praktis dan
mendukung modalku untuk terkoneksi dari direct

sales ke management

22




PENGAPLIKASIAN LOGO
the wo rm pengaplikasian logo dengan background hitam

/- N

Penggunaan warna pada logo ini merupakan

warna yang dipakai oleh modalku sebagai induk

usaha.

Peletakan pada sebelah kiri gambar menunjukkan N\ 4
pengaplikasian logo dengan background putih

usaha yang

Peletakan pada sebelah kiri gambar menunjukkan

usaha yang

pengaplikasian pada logo icon
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PENGAPLIKASIAN LOGO
the worm

pada aplikasi mobile




-BSITE
the worm




LOGIN

« | Team Leader
5| Vendor
Profile
1l ke .
» Direct Sales
Dashboard
| Live Tracking
| Application
1 » Area
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LOGIN

Welcome Back!

Enter Email Address..

Password

Remamber Me

Forgot Password?

Sebelum dapat masuk ke halaman dashboard dari The Worm, pengguna harus melakukan login terlebin dahulu untuk memastikan

pengguna memiliki otorisas penuh pada aplikasi. 27



DASHBOARD

ADMIN MODALKU

@& Dashboard

Dashboard | Overview
Team Leader

\andor

Direct Sales

Applications

Live Tracking

Area

Group

Tasgat Actual Farger Actoal Tasgeat Actual Target

Ongoing Leads Total Incoming Leads

Visit Apply Pending Data Pending Onboarding

Actial

Setelah krendential berhasil divalidasi, halaman dashboard akan ditampilkan kepada pengguna. Pada halaman ini, terdapat beber-

apa grafik yang berhubungan dengan performa atau kinerja dari sales. Data yang ditampilkan merupakan data seluruh sales pada

hari sebelumnya.
28
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PROFILE

Admin - Modalku

Dashbeard [ Profile

0 Role

Add Mew Vendor

Email

superadmin@maodalku.co.id

Name
superadmin
Old Password

Old Password

Old Password

Pengguna dapat melihat profil dan melakukan penggantion password pada halaman profile.

superadmin €

29



DASHBOARD > TEAM LEADER

ADMIN MODALKU

Dashboard [ Team Leader

Show | 10 #+ entries Search:

. Team Leader
\endor

Diract Sales
Name A+ Email No. of DS Action

Applications
Nina nina@madalku.co.id 1

Santi santi@meodalku.co.id 4

Live Tracking
Area

Showing 110 2 of 2 entries Previous . Next
Group

Davelop by Pisti Project

Halaman ini digunakan sebagai sarana untuk melakukan pengelolaan data mengenai team leader, seperti melihat, menambahkan,
mengubah, dan menghapus data.

Melakukan pemetaan terhadap sales dengan team leader juga dapat dilakukan pada halaman ini.
30



DASHBOARD > TEAM LEADER > ADD

ADMIN MODALKU

Dashboard

4. Team Leadar

Vendor

Applications

Live Tracking

Group

Dashboard [ Team Leader / Add

Add New Team Leader

Email

Mame

Show 10

DS
Code T

Dsom

DS002

entries

Ds
Name

Andi

Budi

Toto

Vendor

XYEZ

XYZ

XYZ

Area

Tangerang

Tangerang

Jakarta
Barat

Address

Alam Sutra

Gading Serpong

Cengkareng

Team
Leader

Santi

Santi

Santi

Search:

Group

A

A

T

Subordinate

31



DASHBOARD > TEAM LEADER > EDIT

32

ADMIN MODALKU

Dashboard

4. Team Leader

Vendor

Direct Sales

Applications

Live Tracking

Group

Dashboard | Team Leader | Edit

Edit Team Leader

Email

hina@modalku.co.id

Name

Nina

Show| 10 # |entries

Ds Ds

Code T  Name Vendor Area
DSO0 Andi XYZ Tangerang
D500z Budi XYZ Tangerang
RS003 Toto XY 7 Jdakarta

Address

Alam Sutra

Gading Serpong

Cenakarana

Team

Leader

Santi

Santi

Santi

Search:

Group

Vendor
.!\.BC

Vendor
ABC

Vendor

Subordinate



DASHBOARD > TEAM LEADER > DETAIL

ADMIN MODALKU

Dashboard

. Team Leader

Direct Sales

Applications

Live Tracking

Group

Dashboard / Team Leader [ Detall

Team Leader - Nina

Ermnail
nina@modalku.co.id

Name

Nina

Show | 10 ¢ |entries

DS DS
Code T Name

Ds00s Andrew

Showing 110 1 of 1 entries

Search:
Team
Vendor Area Address Leader Group Subordinate
ABC Tangerang  Kereta kencana Nina Vendor
loka ABC

Previous n MNext

33



DASHBOARD > VENDOR

ADMIN MODALKU

fh Dashboard
Dashboard [ Vendor

Add New

Team Leader

& Vendar
Show | 10 &  entries Search:
Direct Sales
12} . Vendor No. of DS Action
Applications
1 XYZ 4 n
Live Tracking
2 ABC 1 ﬂ
Showing 110 2 of 2 entries Previous Next

Group

Davelap by Plst] Project

Adapun pengelolaan data vendor dan daftar agent yang dimiliki oleh vendor tersebut dapat dilakukan pada halaman ini.
Pengelolaan data tersebut termasuk penambahan, pengubahan, dan penghapusan data.

34



DASHBOARD > VENDOR> ADD

ADMIN MODALKU

Dashboard
Dashboard [ Vendor [ Add

Team Leader
Add New Vendor
& Vendor

Vendor Mame

A% Direct Sales

XyZ

Applications Agents

. . Choose File |Vendor_XYZ.xls

Live Tracking

Area
DS
Name @ Address Handphone Email Area
Andi Alam Sutra 0812388901 andi@modalku.coid = Tangerang
Budi Gading 08123490333 budi@modalku.co.id = Tangerang

Serpong

loto Cengkareng 08121436928 toto@modalku.co.id  Jakarta

Barat

Ealiy Kalana 87113783307 falivimmndalless ~roid lakarta



DASHBOARD > VENDOR> EDIT

ADMIN MODALKU

4 Dashboard

Dashboard / Vendor [ Edit
Team Leader

Edit Vendor

1@ Vendor

Vendaor Name

Direct Sales TXYZ

PRI “

Live Tracking

Group

36

Develop by Pisti Project



DASHBOARD > DIRECT SALES

ADMIN MODALKU

¢ Dashboard
Dashboeard / Direct Sales

Filter Data

. Team Leader

Vendor

2% Direct Sales

Choose Team Leader x Choose Vendor = Choose Group H Choose Area —
Applications
Show | 10 2 entries earch:
Live Tracking o =AM
DS Code T DS Name Vendor Team Leader Group Area Address Action
DS001 Andi X¥2 Santi Vendor XYZ = Tangerang Alam Sutra
Group
Ds002 Budi XYZ Santi Vendor XYZ Tangerang Gading Serpong ﬂ
DS003 Toto XYz Santi Vendor XYZ = Jakarta Barat  Cengkareng ﬂ
DS004 Felix XYZ Santi Vendor XYZ Jakarta Utara Kelapa Gading n

Terdapat dua level pengaksesan pada halaman ini, yaitu superadmin dan team leader. Superadmin dapat melakukan penambahan,

pengubahan, dan penghapusan data direct sales. Superadmin dapat melihat seluruh daftar direct sales, tetapi team leader hanya

dapat melihat daftar direct sales yang berada di bawah supervisi masing-masing. 37



ADMIN MODALKU

ZL Direct Sawg

Apalicstions

DASHBOARD > DIRECT SALES > DETAIL ATTENDANCE

38

rd | Direct Sales

3il Attendanoe

= Aindl

Agent Code

DSe01

Agant Name
And

Vencdor

Team Leader

Sasil

Addre:

Alam Sutrs

m | Attendance

Start O

Eriet i

ddlmenryyyy djrr

Show 19 =

Date T Atvended Sick Personal
v
o
v
Rl iyl v
LajoFzome [
HAe o
82018 o

Total C) o L

Other Remark




DASHBOARD > DIRECT SALES > DETAIL LEADS

ADMIN MODAL KU et iManih)
Z
% Dashboad
Dashboand | k2ot Salee | Detail Leads
Team Laads-
am Leads Leads /
Dfreet Sales - And|
eam Leader Stert Date End Date
Dot St G PRy Y cdfmnt iy Apply
Al Mamie Shov 10 #
Al AarmSulra
Date * Targat Vizh Azl Vil Target Apply Aztual Apply Telp
andar Ininmd 1
0] 5 ] 3 Open
HYE 20:H07F
Total Ly g 8 a
Al
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DASHBOARD > DIRECT SALES>EDIT

ADMIN MODALKU

Drashboard
Team Laader
Vendar

= Direct Sales
Applications

Live Tracking

Group

40

Dashboard / Direct Sales [/ Edit

Edit Direct Sales

Agent Code

Ds007

Agent Name
Andi
Vendor

XYZ

Area

Tangerang

Target (Month)

Team Leader
Santi

Address
Alam Sutra

Handphones

¥ 081238890M

ar

ar



DASHBOARD > APPLICATIONS

ADMIN MODALKU

# Dashboard
Dashboard | Applications

Upload List
Filter Data

Team Leader

Direct Sales
Choose Direct Sales E Choose Area = Choose Status H
© Applications
Show| 10 ¢ entries Search:
Live Tracking
DS Code ™ DS Mame Area Loan ID Outlet Borrower Status Remark Download
Bs001 Andi Tangerang  IBBR-1234  Gia Shop Giacomo Pending Data
Lraun DS002 Budi Tangerang  IBBR-1235 BudiJdaya Giacomo Uploaded KTRjpg
Shewing 1to 2 of 2 entries Previous n MNext

Develop by Pisti Projec

Halaman ini dibuat dengan tujuan untuk mengunggah dan melihat file excel yang berisi data aplikasi para sales.



DASHBOARD > APPLICATIONS > ADD

ADMIN MODALKLU

poard | Apy
Taam Lescer

A Sew Applications

Uptoad Fie

Choose File | data_applicstans xis

C Appiseations

Liy

o by P 2

42

ADMIN MODALKU

Dashboard | Applicatiens ¢ A

Teeen | RAriar

Aokl Naw App ations

Upicad

0s
LoaniD Outlet Borrower  Status Resrmark Code
IBBR- A Clacoma x Kurang o500
1234 Bnop Lrata KTP
IEER- Budl Budl Apprn oK Ds002
1238

Damalop by Fistl Fro

Teanm

Leador

Senti

Santl



DASHBOARD > LIVE TRACKING

ADMIN MODALKU

@i Dashboard

% Team Leader

I Vendor

: Diract Sales

Applications

Live Tracking

Group

Dashboard [ Live Tracking

Choose Team Leader ¥

Map Satellite
Tarumanagars

University
CampusT gy Topa

@

' P Q hall Tamar Anagrek

Tamarn
Czttleya

b0

" Ko iggiaam Uramsa At Shyi |

Go gle Peln: Haspita ‘:l;'

Choose Direct Sales

=

W pai cikin Haspital

= 11, v
Q
Gajah Madz Pla{.a¢ k {5
@ h By
o [ g
I KR slayim RO Badung Kesenian Jakarta Q
- i H S, B
@
|5 suglal Mosgue Q
Tarruur Prosusti Museurn 0
a i =
% Matlon af Monument Q a
S
2 : Natianal Gallery b s
£ i of Indonesia @ Fraza Atrium
3§
%
Central Jakarta
=
1 Ko Sirlh %
Canisius Collage Q Ea,
B Sarinzh @ 3 {%
Taman lsmail Marzuki o
F E
2 S o Taman L

ra
L

i

Tranzm;
Ce

: A
e .1'-1:”3;}
&
o)
I
o
s —_—

Map data BE0TY Googhe (erms of Use  Hepadt 3 map ermor

Halaman ini digunakan untuk memantau pergerakan dari sales. Terdapat dua level pengaksesan pada halaman ini, yaitu superadmin

dan team leader. Superadmin dapat melihat seluruh data pergerakan sales seloma satu hari dan dicari berdasarkan nama team

leader atau nama sales. Namun, team leader hanya dapat melinat data pergerakan sales yang berkerja di bawah supervise mas-

iNng-masing.
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DASHBOARD > AREA

ADMIN MODALKU

i Dashboard
Dashboard / Area

Add New

1 Team Leadar

& Vendor
Sho 0 3 |entries Search:

Direct Sales

ID P Area No. of DS Action
Applleations

1 Tangerang 3 u
Live Tracking

2 Jakarta Barat ﬂ

W Area

3 Jakarta Utara 1 ﬂ

Group

Showing 1ta 3 of 3 enftrles Previous n Mext

Devalop by Pisti Project

Luasnya area yang dapat dijangkau dan pembagian area untuk para sales adalah alasan halaman ini dibuat. Halaman ini digu-

nakan untuk mengelola data area yang dijangkau oleh sales.
44



DASHBOARD > AREA> ADD

ADMIN MODALKU

Dashboard

Team Leader

Y Vendar

Direct Sales

Applications

Live Tracking

Dashboard [ Area [ Add

Add New Area

Area MName

Davelop by Pist Project

45



DASHBOARD > AREA> EDIT

ADMIN MODALKU

Dashboard

Team Leader

* Vendor

Direct Sales

Applications

Live Tracking

Group

46

Dashboard | Area [ Edit

Edit Area

Area Name

ffangerang

Edit

Cevelop by Pisti Project



DASHBOARD > GROUP

ADMIN MODALKU

b Dashboard
Dashboard [ Group

Add New

L Team Leader

Vendor
Show| 10 2+ entries Search:
Diract Sales
1D L) Group Team Leader Action
Applications
if Vendar XYZ Zanti

Live Tracking

pe)

Vendor ABC Nina u

Showing 1 ta 2 of 2 entries Previous Mext

Develop by Pisti Project

Halaman ini digunakan untuk mengelola data group direct sales. Halaman ini hanya dapat diakses oleh superadmin.



DASHBOARD > GROUP> ADD

ADMIN MODALKU

4 Dashboard
Dashboard / Group { Add

Team Leader

Add New Group

Vandor

Group Name
Direct Sales
Applications Team Leader

“k

Choose Team Leader

Live Tracking

2 Group

Develop oy Pisti Project

48



DASHBOARD > GROUP> EDIT

ADMIN MODALKU

Dashboard
Dashboard / Group [/ Edit

Team Leader
Edit Group

Group Name

Direct Sales :
endor XYZ

Applications Team Leader
Santi

Live Tracking

4>

Develop by Pisti Project

49



APLIKASI
the worm




LOGIN

Sebelum dapat masuk ke halaman dashboard dari
The Worm, pengguna harus melakukan login terlebih
dahulu untuk memastikan pengguna memiliki otori-
sas penuh pada aplikasi. Pengguna juga dapat
melakukan reset password apabila lupa dengan

passwordnya dengan memilih “Forgot Password”.

The Worm

Modalku Activity Management App

Forgot Password

51



Halaman Dashboard

Setelah kredential berhasil divalidasi, halaman dash-
board akan ditampilkan kepada pengguna.

Pada halaman ini, terdapat beberapa grafik yang
berhubungan dengan performa atau kinerja dari
masing-masing sales. Data yang ditampilkan mer-
upakan data masing-masing sales pada hari

sebelumnya.

52

|
The Worm =

Modalku Activity Management App

Target hari ini

Leads

Visit
Fending Data

Pending onboarding

ot o Fgl o o
= o e o O

Total

Target besok

Leads

Visit

Pending Data

o nEe o i

Pesricding Onbuar ding

R
)

" @ g



Halaman Check In

Halaman ini digunakan sebagai sarana untuk absen-
si setiap hari dengan melakukan selfie dan menandai
lokasi masing-masing Sales. Apabila Sales yang ber-
sangkutan berhalongan untuk bekerja, Sales terse-
but tetap harus melakukan proses checkin di pagi
hari dan memberikan keterangan alasan tidak dapat

masuk kerja.

The Worm

i
HBH Check In
m Take a selfie!

Before you go to work, don't forget
to take your piclure

And alsa pin your location!

o Tag your location!

(s |~
\70 9' Mup dats 92020 Google  Tarms of Uas

1.
A 8 W = & 2

Prodite
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Halaman Planning

Pada hari pertama bekerja, seorang Sales akan melakukan

perencanaan mengenai target yang .
ingin dicapai di hari berikutnya. Data target yang harus diisi The Worm
adalah: -

B8 Planning

Hello, Agent Jokol
Your coverage area is un known
Let's setup a target for Friday, 24 April 2020

1. Prospective Leads Target - Input number
o Prospective Leads Target

2. Prospective Apply Target - Input number

o Prospective Apply Target

3. Not Apply Leads Target - Select from table

o Naot Apply Leads Target

4. Pending Data Target - Select from table

o Pending Data Target

5. Pending Onboarding Target - Select from table

HERNN

o Pending Onboarding Target

Setelah pekerjaan Sales selesai dan Sales melakukan alb-

sensi di pagi hari, aplikasi akan

menampilkan rekapitulasi pekerjaan Sales tersebut selama

satu hari dan menetapkan targetnya

kembali untuk hari berikutnya. Apabila Sales berhalangan A @ OB ZF F a
untuk kerja, aplikasi akan menampilkan

S%IQSQD ketidakhadiran dan Sales harus mengunggah surat

dokter apabila yang bersangkutan ijin

sakit.



Halaman Reporting

I
The Worm

& Reporting

E’: New Lead
l@l Not Apply Lead

Halaman ini dibuat dengan tujuan agar Sales dapat
memberikan laporan mengenai hasil kunjungan ke

m Pending Data Lead

nasabah selama satu hari. Sales dapat mengung- @
Pending Onboard Lead

gah foto dan beberapa file.

Terdapat juga fitur geo location yang secara otoma-
tis akan dilakukan untuk menandai lokasi

pergerakan Sales setiap 15 menit.

®
i

m = E -
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Halaman New Lead

Halaman ini digunakan untuk menambahkan data
calon nasabah baru yang belum pernah
dikunjungi dengan menyertakan beberapa data dan

tag lokasi calon nasabah tersebut.

56

|
The Worm

E./‘ New Lead

Lead Narme

Qutlet Phone

Outlet Name ‘ ‘
Outlet Address ‘ ‘

tat 1
r-
Goodle
Googlg,.

ata'@2020 Google  Terms of Use

Get Your Location

A @ W 2 & 2



Halaman Not Apply Lead

Halaman ini digunakan untuk menambahkan data
calon nasabah baru yang sudah pernah

dikunjungi, tetapi tidak ingin melakukan pinjaman
kredit.

]
The Worm

[\ Not Apply Lead

Lead

Outlet
Mame

Address
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Halaman Pending Data Lead

Halaman ini digunakan untuk memperbarui data
calon nasabah baru yang telah melakukan pinjaman
kredit, tetapi dokumen dan informasi yang dibutuh-
kan masih belum lengkap. Sales dapat mengunggah
seluruh dokumen melalui aplikasi The Worm.
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Halaman Pending Onboarding Lead

Calon nasabah baru yang syaratnya telah terpenuhi
dan disetujui, tetapi tidak meneruskan proses
pinjamannya.

Sales diwajibkan untuk mengunggah foto bersama
dengan nasabah sebagai bukti

kunjungan.
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Halaman Summary

Halaman ini akan menampilkan rangkuman keseluruhan
laporan yang dilakukan oleh masingmasing

Sales, seperti kehadiran, data kunjungan nasabah, dan
performa Sales.
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Halaman Profile

I
The Worm

9 Profile

Code Ds001

Name Joko

Ernail joko@modalku.com

Phone 1234567890

Date of Birth Invalid date
Halaman ini digunakan untuk melakukan perulbahan frea

Address Gading Serpong
pl’Oﬁ| mOSiﬂg—mOSiﬂg SO|€S dan menQUbOh/memper_ ID No. 1092032990670007

Password

baharui password untuk login ke dalam aplikasi.
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