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BAB III  

PELAKSANAAN KERJA MAGANG 

 

3.1 Kedudukan dan Koordinasi 

Pekerjaan yang dilakukan saat praktik kerja magang dilakukan di bawah 

pengawasan Bapak Syarif Chaniago selaku Manager Operasional perusahaan. Di 

mana oleh Bapak Tularno yang berperan sebagai Direktur Utama perusahaan telah 

memberikan izin untuk melakukan praktik kerja magang. Tugas yang diberikan 

selama pelaksanaan kerja magang adalah membuat sebuah visualisasi data 

berdasarkan data penjualan yang telah dilakukan oleh perusahaan. Dalam proses 

pengerjaan visualisasi data perusahaan dibantu dengan menggunakan Software 

Tableau. 

 

3.2 Tugas dan Uraian Kerja Magang 

Proses kerja magang yang dilaksanakan pada PT Panorama Varia Cipta 

memiliki beberapa pekerjaan dan tanggung jawab yang harus dilakukan selama 

proses praktik kerja magang. 

Proses pertama yang dilakukan selama periode kerja magang adalah 

memahami bagaimana proses alur bisnis yang dijalankan oleh perusahaan. Setelah 

memahami proses alur bisnis yang dimiliki perusahaan yang kemudian dilakukan 

adalah meminta akses data penjualan milik perusahaan untuk dipakai selama kerja 

magang. 

Setelah data yang dibutuhkan telah diterima maka proses kerja magang dapat 

dilaksanakan. Dalam kerja magang ini pekerjaan yang dilakukan adalah melakukan 

visualisasi terhadap data penjualan perusahaan selama periode tahun 2020 sampai 

2022. Dalam pembuatan visualisasi, perusahaan memberikan kebebasan dalam 

penggunaan software, sehingga selama proses visualisasi data menggunakan 
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aplikasi Tableau. 

Sebelum melakukan visualisasi langkah pertama yang dilakukan adalah 

melakukan pengecekan terhadap data yang ada, apakah data sudah benar dan tidak 

terdapat kesalahan. Data yang sudah dilakukan pengecekan dan cleansing tersebut 

kemudian akan di-export ke dalam Tableau untuk dilakukan proses visualisasi. Data 

yang telah dimasukan ke dalam Tableau kemudian dibuatkan sheet yang akan berisi 

tentang rincian seperti apa yang akan ditampilkan, seperti performa penjualan 

berdasarkan distributor selama satu tahun atau performa penjualan perusahaan 

setiap bulan pada periode waktu tertentu. Setelah pembuatan sheet tentang rincian 

apa yang ingin ditampilkan, kemudian dibuatkan dashboard untuk menampilkan 

sheet yang telah dibuat sebelumnya menjadi satu tampilan. Pembuatan dashboard 

ini yang nantinya akan dipresentasikan saat akhir periode kerja magang pada PT 

Panorama Varia Cipta. 

 

Tabel 3.1 Kegiatan Magang 

No Kegiatan Mulai Selesai 

1 
Memahami alur bisnis yang 

dijalankan perusahaan 
15/09/2022 21/09/2022 

2 
Melakukan pemilihan Tableau 

sebagai software yang digunakan 
22/09/2022 28/09/22 

3 

Memperdalam tentang tableau 

dan menunggu untuk diberikan 

data dari perusahaan 

29/09/2022 5/10/2022 

4 
Melakukan data cleansing 

penjualan 
6/10/2022 19/10/2022 

5 
Melakukan pengecekan terhadap 

data yang sudah cleansing 
20/10/2022 26/10/2022 

6 
Pembuatan dashboard dari data 

yang telah di-cleansing 
27/10/2022 9/11/2022 



 

10 

Visualisasi Laporan Penjualan PT Panorama Varia Cipta, Dwiki Kristyanto Aji 

Universitas Multimedia Nusantara  

7 
Melakukan presentasi terhadap 

pekerjaan yang telah dilakukan 
10/11/2022 15/11/2022 

 

Tabel 3.1 merupakan rincian kegiatan yang dilakukan selama melakukan 

kerja magang pada PT Panorama Varia Cipta. Tabel tersebut berisikan tentang 

kegiatan yang dilakukan selama proses kerja magang berlangsung. 

 
3.3 Uraian Pelaksanaan Kerja Magang 

  

3.3.1 Minggu Pertama : Memahami Alur Bisnis yang 

Dijalankan Oleh Perusahaan 

Ketika pertama kali datang ke perusahaan, pembimbing lapangan 

memberikan pengenalan secara singkat mengenai sejarah perusahaan. Kemudian 

pembimbing lapangan menjelaskan tentang bisnis apa saja yang dijalankan oleh 

perusahaan dan bagaimana alurnya prosesnya. 

 

3.3.2 Minggu Kedua : Memilih Tableau Sebagai Software 

Visualisasi Data  

Tableau adalah software yang akan digunakan dalam praktik magang. 

Pemilihan software ini karena Tableau mampu memberikan visualisasi data yang 

menarik, yang mana akan membuat data yang telah divisualisasi akan lebih mudah 

dibaca dan dipahami. 

Tableau sendiri memberikan suatu integrasi spreadsheet, dashboard, dan 

scorecard, analitik online, dan lain-lain. Tableau juga memiliki tampilan user 

interface yang mudah dipahami, sehingga bagi orang yang belum pernah 

melakukan visualisasi akan lebih cepat mengerti. 
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3.3.3 Minggu Ketiga : Menunggu Akses Data dan Mempelajari 

Tableau 

Pada minggu ketiga kerja magang masih belum melakukan visualisasi, karena 

untuk melakukan visualisasi dibutuhkan data perusahaan, tetapi sampai saat 

minggu ketiga masih belum diberikan akses terhadap data perusahaan. Karena pada 

minggu ini masih belum diberikan akses terhadap data perusahaan, maka kegiatan 

yang dilakukan adalah mempelajari tentang Software Tableau kembali. Tujuan 

mempelajari Software Tableau kembali adalah agar saat melakukan visualisasi data 

nantinya akan menjadi lebih mudah dan terbantu karena telah mengerti apa yang 

harus dilakukan. 

 
 

3.3.4 Minggu Keempat dan Kelima : Melakukan Cleansing 

Terhadap Data Penjualan Perusahaan 

Pada minggu ini setelah mendapatkan akses data yang dibutuhkan maka 

kemudian akan dibuatkan visualisasi data, tetapi tidak semua data dapat langsung 

digunakan begitu saja. Sehingga pada minggu keempat ini dilakukan proses 

cleansing data. 
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Gambar 3.1 menampilkan data penjualan yang telah dilakukan oleh PT 

Panorama Varia Cipta selama periode tahun 2020. 

 

Gambar 3.1 Data Penjualan Tahun 2020 
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Gambar 3.2 Data Penjualan Tahun 2021 

 

Gambar 3.2 menampilkan data-data penjualan milik PT Panorama Varia 

Cipta selama periode tahun 2021. 

 
 

 
Gambar 3.3 Data Penjualan Tahun 2022 
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Gambar 3.3 adalah gambar dari data penjualan yang telah dilakukan oleh 

perusahaan pada tahun 2022, namun untuk data penjualan pada tahun 2022 hanya 

tercatat selama 6 bulan karena pada saat kerja magang ini dilaksanakan periode 

penjualan tahun 2022 belum genap satu tahun. 

Dari data yang telah ditampilkan di atas, proses yang dilakukan selanjutnya 

adalah data cleansing. Data cleansing ini dilakukan karena dari data tersebut ketika 

dimasukkan ke dalam Tableau masih terdapat error yang membuat proses 

visualisasi tidak dapat dilakukan. Error yang diterima dari data di atas seperti, 

kolom dan row yang masih kosong, sehingga saat dimasukkan pada Tableau akan 

berantakan. 

 
Gambar 3.4 Data Penjualan Tahun 2020 Setelah Di-cleansing 

 

Gambar 3.4 merupakan data penjualan selama tahun 2020 yang telah 

dilakukan cleansing agar dapat untuk dimasukkan ke dalam Tableau untuk 

dilakukan proses selanjutnya, yaitu pembuatan dashboard. 
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Gambar 3.5 Data Penjualan Tahun 2021 Setelah Di-cleansing 

 

Gambar 3.5 merupakan data penjualan selama tahun 2021 yang telah 

dilakukan cleansing agar dapat untuk dimasukkan ke dalam Tableau untuk 

dilakukan proses selanjutnya, yaitu pembuatan dashboard. 

 

 
Gambar 3.6 Data Penjualan Tahun 2020 Setelah Di-cleansing 
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Gambar 3.6 merupakan data penjualan selama tahun 2020 yang telah 

dilakukan cleansing agar dapat untuk dimasukkan ke dalam Tableau untuk 

dilakukan proses selanjutnya, yaitu pembuatan dashboard. 

Dari data-data di atas yang telah dilakukan cleansing, maka data tersebut 

sudah dapat digunakan di dalam Tableau untuk dilakukan visualisasi. Namun 

karena file dari data tersebut masih terpisah-pisah, sehingga langkah berikutnya 

adalah menggabungkan tiga file tersebut menjadi satu agar lebih mudah lagi dalam 

penggunaannya. 

 

3.3.5 Minggu Keenam dan Ketujuh : Pembuatan Dashboard 

dari Data yang Telah Di-cleansing 

Minggu keenam dan ketujuh saat proses kerja magang adalah melakukan 

pembuatan dashboard penjualan perusahaan selama tahun 2020 hingga tahun 2022. 

Pembuatan dashboard ini dilakukan dengan data yang sudah di-cleansing dan 

digabungkan sebelumnya. Dashboard ini bertujuan untuk membuat tampilan data 

menjadi sebuah grafik ataupun chart yang memudahkan pemilik perusahaan agar 

lebih mudah dalam melihat performa penjualan yang dilakukan perusahaan selama 

waktu satu tahun. 
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Gambar 3.7 Dashboard Penjualan PT Panorama Varia Cipta Tahun 2020 

 
Gambar 3.7 merupakan tampilan dashboard performa penjualan yang 

dilakukan oleh PT Panorama Varia Cipta pada tahun 2020. Dalam dashboard 

tersebut performa penjualan ditentukan berdasarkan area penjualan, penjualan 

setiap bulan, dan performa setiap count manager. 
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Gambar 3.8 Dashboard Penjualan Berdasarkan Distributor Tahun 2020 

 

Gambar 3.8 merupakan tampilan dashboard performa penjualan yang 

dilakukan oleh PT Panorama Varia Cipta pada tahun 2020. Dashboard tersebut 

menampilkan informasi mengenai top 5 distributor dan total penjualan yang 

dilakukan oleh setiap distributor selama tahun 2020. 

 

 
Gambar 3.9 Penjualan Berdasarkan Area Distributor Tahun 2020 
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Gambar 3.9 memperlihatkan bahwa wilayah penjualan yang dimiliki oleh 

distributor PT Panorama Varia Cipta mencakup beberapa daerah di pulau Jawa. PT 

Panorama Varia Cipta memiliki jumlah distributor lebih banyak pada wilayah Jawa 

Tengah. 

 

 
Gambar 3.10 Performa Count Manager pada Tahun 2020 

 
Gambar 3.10 menunjukkan seberapa besar penjualan yang dilakukan oleh 

setiap count manager pada PT Panorama Varia Cipta. Dari gambar di atas dapat 

dilihat bahwa pada tahun 2020 performa paling tinggi dimiliki oleh Shop Sales 

dengan total 54.12% dari total penjualan yang dimiliki perusahaan selama satu 

tahun. 
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Gambar 3.11 Penjualan Per Bulan Pada Tahun 2020 

 

 

Gambar 3.11 menunjukkan bulan apa yang memiliki total penjualan paling 

besar. Dengan melihat grafik tersebut maka diketahui bahwa penjualan selama 

tahun 2020 paling besar berada pada Bulan Agustus dengan total 1.887.793.003. 

 
Gambar 3.12 Top 5 Distributor Tahun 2020 
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Gambar 3.12 di atas memperlihatkan 5 distributor dengan performa penjualan 

paling tinggi selama tahun 2020. Performa penjualan tertinggi tersebut dimiliki oleh 

Plafon PVC Batang dengan total sebanyak 39.78%. 

 

 

 
Gambar 3.13 Dashboard Penjualan PT Panorama Varia Cipta Tahun 2021 

 
Gambar 3.13 merupakan tampilan dashboard performa penjualan yang 

dilakukan oleh PT Panorama Varia Cipta pada tahun 2021. Dalam dashboard 

tersebut performa penjualan ditentukan berdasarkan area penjualan, penjualan 

setiap bulan, dan performa setiap count manager. 
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Gambar 3.14 Dashboard Penjualan Berdasarkan Distributor Tahun 2021 

 

Gambar 3.14 merupakan tampilan dashboard performa penjualan yang 

dilakukan oleh PT Panorama Varia Cipta pada tahun 2021. Dashboard tersebut 

menampilkan informasi mengenai top 5 distributor dan total penjualan yang 

dilakukan oleh setiap distributor selama tahun 2021. 

 

 
Gambar 3.15 Penjualan Berdasarkan Area Distributor Tahun 2021 
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Gambar 3.15 memperlihatkan bahwa wilayah penjualan yang dimiliki oleh 

distributor PT Panorama Varia Cipta mencakup beberapa daerah di pulau Jawa. 

PT Panorama Varia Cipta memiliki jumlah distributor lebih banyak pada 

wilayah Jawa Tengah. 

 

 
Gambar 3.16 Performa Count Manager pada Tahun 2021 

 

Gambar 3.16 menunjukkan seberapa besar penjualan yang dilakukan oleh 

setiap count manager pada PT Panorama Varia Cipta. Dari gambar di atas dapat 

dilihat bahwa pada tahun 2021 performa paling tinggi tetap dimiliki oleh Shop Sales 

dengan total 53% dari total penjualan yang dimiliki perusahaan selama satu tahun. 
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Gambar 3.17 Penjualan Per Bulan pada Tahun 2021 

 

Gambar 3.17 menunjukkan bulan apa yang memiliki total penjualan paling 

besar pada tahun 2021. Dengan melihat grafik tersebut maka diketahui bahwa 

penjualan selama tahun 2021 paling besar berada pada bulan Desember dengan total 

2.511.700.755. 

 

 
Gambar 3.18 Top 5 Distributor Tahun 2021 
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Pada gambar 3.18 di atas memperlihatkan 5 distributor dengan performa 

penjualan paling tinggi selama tahun 2021. Performa penjualan tertinggi tersebut 

dimiliki oleh Plafon PVC Batang dengan total sebanyak 42.68%. 

 

 
Gambar 3.19 Dashboard Penjualan PT Panorama Varia Cipta Tahun 2022 

 

Gambar 3.19 merupakan tampilan dashboard performa penjualan yang 

dilakukan oleh PT Panorama Varia Cipta pada tahun 2022. Dalam dashboard 

tersebut performa penjualan ditentukan berdasarkan area penjualan, penjualan 

setiap bulan, dan performa setiap count manager. 
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Gambar 3.20 Dashboard Penjualan Berdasarkan Distributor Tahun 2022 

 

Gambar 3.20 merupakan tampilan dashboard performa penjualan yang 

dilakukan oleh PT Panorama Varia Cipta pada tahun 2022. Dashboard tersebut 

menampilkan informasi mengenai top 5 distributor dan total penjualan yang 

dilakukan oleh setiap distributor selama tahun 2022. 
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Gambar 3.21 Performa Penjualan Berdasarkan Area Tahun 2022 

 

Gambar 3.21 memperlihatkan bahwa wilayah penjualan yang dimiliki oleh 

distributor PT Panorama Varia Cipta mencakup beberapa daerah di pulau Jawa. PT 

Panorama Varia Cipta memiliki jumlah distributor lebih banyak pada wilayah Jawa 

Tengah. 

 

Gambar 3.22 Performa Count Manager pada Tahun 2022 
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Gambar 3.22 menunjukkan seberapa besar penjualan yang dilakukan oleh 

setiap count manager pada PT Panorama Varia Cipta. Dari gambar di atas dapat 

dilihat bahwa pada tahun 2022 performa paling tinggi masih dimiliki oleh Shop 

Sales dengan total 74.65% dari total penjualan yang dimiliki perusahaan selama 

satu tahun. 

 

 
Gambar 3.23 Penjualan Per Bulan pada Tahun 2022 

Gambar 3.23 di atas menunjukkan bulan apa yang memiliki total penjualan 

paling besar pada tahun 2022. Dengan melihat grafik tersebut maka diketahui 

bahwa penjualan selama tahun 2022 paling besar berada pada Bulan Juni dengan 

total 6.235.684.286. 
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Gambar 3.24 Top 5 Distributor pada Tahun 2022 

 

Pada gambar 3.24 di atas memperlihatkan 5 distributor dengan performa 

penjualan paling tinggi selama tahun 2022. Performa penjualan tertinggi tersebut 

dimiliki oleh Tiga Saudara Cirebon dengan total sebanyak 48.53%. Perhitungan ini 

didapatkan pada tahun 2022 tetapi hanya dengan penjualan selama delapan bulan 

saja, yaitu dimulai dari bulan Januari sampai Agustus saja. 

Dari dashboard yang telah dibuat bahwa performa penjualan yang dimiliki 

oleh PT Panorama Varia Cipta terdapat perubahan pada setiap tahunnya. Dapat 

dilihat bahwa pada tahun 2020 performa penjualan terbaik berada pada Bulan 

Agustus lalu pada tahun 2021 performa terbaik terdapat pada Bulan Desember dan 

pada tahun 2022 performa penjualan paling tinggi berada pada Bulan Juni. 

Selain dapat melihat pada bulan penjualan tertinggi terjadi dengan dashboard 

yang telah dibuat juga memberikan informasi tentang siapa lima distributor terbaik 

dalam melakukan penjualan pada setiap tahunnya. Selain itu dashboard yang telah 

dibuat juga memberikan infomasi mengenai count manager mana yang memiliki 

kontribusi terhadap penjualan pada perusahaan setiap tahunnya. 
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Dashboard yang telah dibuat juga menampilkan informasi tentang 

penyebaran penjualan yang dilakukan oleh distributor terdapat pada daerah atau 

kota apa saja dan berapa total penjualan yang telah dilakukan selama satu tahun. 

Dari tampilan peta yang ada pada dashboard PT Panorama Varia Cipta memiliki 

beberapa distributor pada setiap daerah di pulau Jawa dengan total distributor 

terbanyak terdapat pada Jawa Tengah, yang kemudian juga memiliki beberapa 

distributor pada Jawa Timur dan juga Jawa Barat. 

 

3.4 Kendala yang Ditemukan saat Kerja Magang 

 

Kendala yang dirasakan selama melakukan praktik kerja magang pada PT 

Panorama Varia Cipta : 

1. Membutuhkan waktu yang cukup lama untuk mendapatkan akses data 

perusahaan. 

2. Saat sudah memiliki data penjualan perusahaan, file tersebut tidak dapat 

langsung digunakan dan menjadi berantakan. 

3. Pemahaman Tableau yang kurang mendalam mengakibatkan visualisasi 

sangat sederhana. 

4. Software Tableau sudah tidak bisa digunakan karena masa aktif sudah 

habis dan tidak memiliki lisensi resmi Tableau. 

 

 

3.5 Solusi Atas Kendala yang Dihadapi 

Berikut merupakan beberapa solusi yang dapat dilakukan untuk menghadapi 

kendala-kendala yang terjadi selama praktik kerja magang : 

1. Perusahaan dapat memberikan data secara terpisah, tidak harus langsung 

secara bersamaan. 

2. Dilakukan cleansing data agar data tersebut dapat digunakan pada 

Tableau dan tidak terjadi error ataupun data yang menjadi berantakan. 
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3. Membaca tentang hal-hal yang berhubungan dengan Tableau dan juga 

melihat tutorial yang ada. 

4. Melakukan registrasi lisensi Software Tableau untuk mendapatkan free 

trial selama 2 minggu. 


