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ANALISIS DAN PERANCANGAN SISTEM KONTRAK PENJUALAN
PADA PT HASHMICRO SOLUSI INDONESIA

Natasha Leslie

ABSTRAK

Praktik kerja (magang) adalah suatu kegiatan pembelajaran di lapangan yang mem-

perkenalkan dan menumbuhkan kemampuan mahasiswa dalam dunia kerja nyata.

Berkembangnya teknologi kini sangat membantu sekali khususnya dengan ter-

jadinya panndemi covid-19 yang membuat semua hal menjadi serba digital dan

canggih. Perusahaan ERP atau Enterprise Resource Planning yang merupakan

suatu model dari sistem informasi yang memungkinkan organisasi untuk mengo-

tomasi dan juga mengintegrasikan proses-proses bisnis utama. Salah satu perusa-

haan yang menyediakan sistem ERP adalah PT Hashmicro Solusi Indonesia. Dalam

menjalankan kerja magang, peneliti dipercaya untuk bisa membantu memegang

projek sebagai konsultan ERP. Tugas dari seorang konsultan adalah sebagai peran-

tara antara perusahaan dengan klien serta membantu menyampaikan implementasi

dari sistem yang sesuai dengan keinginan klien. Penulis ditugaskan menjalankan

projek dengan PT XYZ yang berjalan di bidang Food and Beverage dengan modul

purchase, sales, inventory, Manufacturing, CRM, dan accounting dan untuk PT

ABC yang berjalan di bidang konstruksi dengan modul accounting, construction
dan purchase. Penulis melakukan analisis terkait dengan kontrak penjualan yang

dilakukan oleh salah satu projek yang dijalankan. Pada akhir periode kerja mag-

ang, projek yang dijalankan oleh penulis berjalan cukup signifikan dengan tingkat

kesulitan yang semakin tinggi.

Kata kunci: Magang, ERP, Konsultan ERP, Hashmicro
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ANALYSIS AND DESIGN SALES CONTRACT SYSTEM AT PT
HASHMICRO SOLUSI INDONESIA

Natasha Leslie

ABSTRACT

Work practice (internship) is a study activity where students will be introduced and

growing their potential in real life work. The growth of technology, especially dur-

ing pandemic of Covid-19, turns everything into digital and advanced. Enterprise

Resource Planning or ERP company is a model of information system that allow an

organization to otomation and integrate main process of business. PT Hashmicro

Solusi Indonesia is one of the company that provide an ERP system. In the process

of internship, writer was trusted to handle a project as an ERP consultant. Task

of a consultant is becoma as a middleman of company and client, also to deliver

implementation of the system based on requirements that was given by the client.

Writer was assigned to handle PT XYZ project which engages in the field of Food

and Beverage that requires purchase, sales, inventory, manufacturing, CRM, and ac-

counting module, and PT ABC project which engages in the fielad of construction

that requires accounting, construction, and purchase module. Writer doing analysis

about business process of the project that is related. In the end of the internship

period, project that was handle by the writer has a quite significant progress with

increasing level of difficulty.

Keywords: Internship, ERP, ERP consultant, Hashmicro
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