BAB III
PELAKSANAAN KERJA MAGANG

3.1 Landasan Teori
Agar laporan magang ini dapat disusun dengan baik, penulis harus
menyajikan teori-teori yang terkait dengan masalah yang dibahas sebagai dasar

untuk menyusun laporan ini.

3.1.1 Pemasaran (Marketing)

3.1.1.1 Pengertian Pemasaran (Marketing)

Pemasaran didefinisikan sebagai suatu proses yang dialami oleh
seseorang maupun sekelompok orang untuk mendapatkan berbagai
hal yang dibutuhkan melalui upaya penciptaan, penawaran, dan
pertukaran suatu produk atau jasa yang memiliki nilai (Kotler, 1995).
Selain itu, pemasaran juga diartikan sebagai sistem yang terdiri dari
berbagai kegiatan bisnis dalam rangka merencanakan, menentukan
harga, memperomosikan, dan mendistribusikan barang atau jasa
untuk memenuhi kebutuhan konsumen (Swastha, 2005). Berdasarkan
pengertian pemasaran tersebut, maka dapat diambil suatu
pemahaman bahwa tujuan dari kegiatan pemasaran adalah untuk
memenuhi kebutuhan.

Seiring dengan berkembangnya lingkungan industri, maka
kegiatan pemasaran juga turut mengalami perkembangan. Didukung
dengan perkembangan teknologi, kini kegiatan pemasaran dapat
dilakukan dengan lebih efektif dan efisien melalui pemanfaatan
teknologi. Kondisi tersebut memicu kemunculan konsep digital
marketing atau pemasaran digital yang mulai muncul pada awal
tahun 1990-an. Pada dasarnya konsep digital marketing membahas
mengenai pemanfaatan teknologi dalam proses pemasaran terutama
dalam memahami kebutuhan manusia, membangun hubungan
dengan pelanggan, dan upaya peningkatan volume penjualan
(Rapitasari, 2016). Kosep digital marketing ini kerap digunakan
sebagai strategi pemasaran bagi penjual atau perusahaan karena
mampu membeirkan berbagai keuntungan seperti memperluas

17

Aktivitas Pemasaran Kabel pada Divisi Marketing PT Karya Mega Sarana, Velda Amirah Fakhira,
Universitas Multimedia Nusantara



jangkauan pasar, meningkatkan brand awareness, meningkatkan
minat beli, meningkatkan volume penjualan, dan lainnya.
Pelaksanaan digital marketing terdiri dari berbagai kategori.
Pemilihan kategori pelaksanaan digital marketing disesuaikan
dengan kebutuhan dan tujuan perusahaan. Adapun beberapa kategori
dari digital marketing antara lain:
1) Search Engine Optimization (SEO)
SEO diterapkan dengan mengoptimalkan penggunaan
website untuk melakukan pemasaran secara digital.
Tujuan pelaksanaan SEO ini agar website milik
perusahaan lebih cepat untuk ditemukan oleh masyarakat
atau konsumen sehingga kemungkinan bagi masyarakat
untuk mengetahui produk milik perusahaan menjadi lebih
tinggi.
2) Search Engine Marketing (SEM)
Pada dasarnya penerapan SEM hampir sama dengan SEO
yakni dengan mengoptimalkan penggunaan website
perusahaan schingga visibilitas website pada mesin
pencarian menjadi lebih meningkat.
3) Content Marketing
Content marketing lebih fokus dalam pembuatan dan
pendistribusian konten untuk memberikan informasi
kepada masyarakat terkait produk milik perusahaan. Pihak
perusahaan dituntut untuk kreatif dan memahami tren
pemasaran agar mampu menciptakan konten pemasaran
yang menarik.
4) Social Media Marketing
Social media marketing dilakukan dengan memanfaatkan
keberadaan media sosial sebagai media pemasaran
terutama dalam menyalurkan informasi terkait produk dan
penawaran perusahaan. Pemilihan media sosial ini

dikarenakan media tersebut menjadi suatu media
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komunikasi dan interaksi yang banyak digunakan oleh
masyarakat di seluruh dunia sehingga jangkauannya
sangat luas bahkan tidak terbatas. Dengan demikian,
perusahaan dapat memanfaatkannya untuk memperluas
jangkauan pasar.
5) Digital Advertisement

Maksud dari digital advertisement ini adalah penyiaran
iklan pada media digital seperti website atau media sosial.
Digital advertisement ini cenderung digunakan sebagai
media promosi produk milik perusahaan untuk
meningkatkan minat beli konsumen.

Penerapan konsep digital marketing mampu menciptakan suatu
interaksi antara pihak perusahaan dengan konsumen atau lebih kerap
disebut dengan istilah customer engagement. Pada dasarnya,
customer engagement berarti suatu hubungan yang terjalin antara
konsumen dengan perusahaan melalui berbagai interaksi pada
berbagai saluran atau teknologi informasi dan komunikasi sehingga
kedua belah pihak dapat bertukar pengetahuan (Rachmadhaniyati,
2021). Dalam hal ini, digital marketing juga memanfaatkan berbagai
teknologi informasi dan komunikasi mulai dari website, media sosial,
hingga market place untuk memberikan informasi kepada konsumen
terkait produk sehingga konsumen bisa memperoleh informasi terkait
produk yang mampu memengaruhi keputusan pembelian (Farook dan
Abeysekara, 2016). Pengetahuan terkait produk tersebut akan
memicu timbulnya minat beli dan menunjukkan pola perilaku
konsumen yang bermanfaat bagi perusahaan dalam proses
perumusan pola kegiatan pemasaran. Dengan demikian, terjadi
interaksi dan pertukaran pengetahuan antara perusahaan dengan
konsumen dalam penerapan digital marketing sehingga customer

engagement dapat ditingkatkan.
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3.1.2 Manajemen Rantai Pasok (Supply Chain Management)
3.1.2.1 Pengertian Manajemen Rantai Pasok (Supply Chain Management)

Pada dasarnya, rantai pasok merupakan suatu jaringan logistik
yang terdiri dari berbagai pihak atau aktor yang terlibat ddengan
perusahaan mulai dari pusat manufaktur, gudang, distributor,
pengecer, penyedia bahan baku, dan lainnya (Warella et al, 2021).
Sementara itu, manajemen rantai pasok didefinisikan sebagai suatu
upaya untuk mengoordinasikan atau mengintegrasikan berbagai
kegiatan atau aktor dalam rantai pasok yang berkaitan dengan produk
untuk meningkatkan efisiensi baik dari segi operasional, layanan, dan
kualitas sehingga tercipta suatu competitive advantage atau
keunggulan kompetitif bagi perusahaan (Wisner et al, 2009). Sasaran
utama dalam pelaksanaan manajemen rantai pasok adalah efisiensi
biaya. Efisiensi biaya disini tidak berarti upaya untuk memperkecil
biaya untuk proses rantai pasok, namun mengarah ke penggunaan
biaya yang tepat bagi pelaksanaan rantai pasok.

Sesuai penjelasan sebelumnya bahwa salah satu tujuan dari
pelaksanaan manajemen rantai pasok adalah untuk menciptakan
competitive advantage bagi perusahaan, maka perusahaan dituntut
untuk mampu memanfaatkan berbagai sumber daya potensial yang
dimiliki untuk menciptkan keunggulan tersebut. Hal ini sesuai
dengan konsep Resourced Based View Theory yang berkaitan dengan
upaya penekanan yang dilakukan perusahaan untuk menciptakan
competitive advantage melalui pemanfaatan sumber daya strategis
yang dimiliki oleh perusahaan (Dasuki, 2021). Penerapan Resourced
Based View Theory ini akan memberikan fokus bagi perusahaan
untuk memperoleh dan mempertahankan competitive advantage.
Penerapan Resourced Based View Theory lebih menekankan pada
pilihan upaya strategis, pengoptimalan penggunaan sumber daya,
serta pengelolaan dan pengembangan sumber daya dalam rangka

memaksimalkan nilai perusahaan (Dasuki, 2021).
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Resourced Based View Theory juga kerap diterapkan pada
manajemen rantai pasok. Dalam hal ini, pihak perusahaan
memanfaatkan berbagai sumber daya strategis dalam jaringan rantai
pasok produk milik perusahaan dengan mengoptimalkan penggunaan
sumber daya strategis tersebut. Melalui pemanfaatan tersebut, akan
tercipta suatu competitive advantage milik perusahaan dalam proses

manajemen rantai pasok.

3.2 Kedudukan dan Koordinasi

Selama menjalani magang di PT Karya Mega Sarana dalam jangka
waktu kurang lebih 800 jam kerja, penulis menjalankan tugas sebagai Marketing
Intern. Penempatan pada divisi tersebut sudah selaras dengan program studi
penulis yaitu Management. Dalam melaksanakan magang dalam perusahaan ini,
penulis dibimbing langsung oleh Ismiyati (Marketing Staff) dari PT. Karya
Mega Sarana sendiri.

Pada hari pertama kerja magang, penulis diperkenalkan dengan team dari
Marketing dan Purchasing, serta diberi arahan lebih jauh mengenai perusahaan
dan pengenalan terhadap struktur organisasi dari PT. Karya Mega Sarana. Di
posisi penulis sendiri yaitu Marketing dipimpin oleh atasan langsung manajer
laki-laki yaitu bapak A Fachmi.

Koordinasi dan komunikasi yang efektif dengan supervisor, atasan, dan
rekan kerja di departemen Marketing sangat penting untuk memastikan semua
tugas dan tanggung jawab tersebut dapat diselesaikan dengan baik. Selama
magang, penulis berusaha untuk selalu aktif berkomunikasi, bertanya, dan
berdiskusi dengan tim terkait pekerjaan yang sedang dikerjakan. Koordinasi
yang baik ini telah memungkinkan penulis untuk memahami lebih lanjut
mengenai proses kerja dan tugas yang ada di departemen Marketing, serta
bagaimana setiap anggota tim berkontribusi dalam mencapai tujuan perusahaan.

Dengan demikian, penulis dapat mengaplikasikan pengetahuan dan
keterampilan yang telah diperoleh selama magang ini untuk mendukung PT
Karya Mega Sarana dalam mencapai tujuan bisnisnya dan meningkatkan

kompetensi penulis di bidang Marketing.
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3.3 Tugas dan Uraian Kerja Magang

3.3.1 Tugas yang Dilakukan

Tabel 3. 1 Tugas Utama yang Dilakukan

Tugas Koordinator Periode Hasil
Penulis dapat
memahami terkait
Kegiatan ini produksi dan
dilakukan setelah peminatan pelanggan,
memeriksa dan menumbuhkan
Membuat Production Ismiyati membuat sales order keahlian dalam
Order (S0O), mengelola persediaan
bahan baku dan
mengantisipasi
kebutuhan produksi.
Melakukan Penulis dapat
pemeriksaan mengenali beberapa
kesesuaian data barang Kegiatan ini jenis kabel dan lebih
yang telah selesai di Ismiyati dilakikan setiap teliti terhadap
produksi seperti jenis, setelah melakukan kesesuaian barang
ukuran, dan panjang production ordey yang akan di kirim
kabel. kepada pelanggan.
Penulis dapat
mengetahui proses
Kegiatan ini delivery order secara
Melakukan pembuatan dilakukan setiap langsung, memahami
Delivery Order (DO) setelah membuat dan kerja tim dalam
sesuai dengan pesanan Ismiyati memeriksa pengiriman barang,
pelanggan. kesesuaian data meningkatkan
barang production keterampilan dalam
order penggunaan software
perusahaan.
Kegiatan ini Penulis dapat
dilakukan setelah memahami bagaimana
marketing cara menentukan
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Tugas Koordinator Periode Hasil
Membuat Price manager/supervisor harga berdasarkan
Quotation Report Ismiyati menerima inquiry biaya pembuatan
berdasarkan biaya tertulis dari customer barang tersebut.
pembuatan. dan mendistribusikan
ke penulis untuk
segera membuat price
quotation report
Penulis memperoleh
pemahaman yang baik
terkait proses
Kegiatan ini pembelian dan
Mengevaluasi dan dilalaukan setelah pengelolaan
memastikan bahwa hal- marketing manager persediaan,
hal yang telah Ismiyati B S0 Ve menumbuhkan
disepakati sudah menerima purchase keterampilan analisis
dituangkan ke dalam order dari pelanggan, data dan pemecahan
Purchase Order laludidistribusikan masalah dalam
ke marketing staff mengidentifikasi
untuk ditindak lanjuti. kekurangan atau
kekeliruan dalam
purchase order.
Kegiatan ini
dilakukan setelah Penulis mampu
memeriksa purchase memahami step by
Membuat Surat order, lalu penulis | step cara membuat SO
Penerimaan Jgmiyati

Pesanan/Sales Order

membuat sales order
dengan data yang
sesuai dengan yang
dicantumkan di

purchase order

yang benar serta
ketelitian penulis
sangat diuji dalam

pembuatan SO ini.

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023
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Tabel 3. 2 Tugas Tambahan yang Dilakukan

Tugas Koordinator Hasil

Penulis dapat
mengembangkan

kemampuan untuk

Membuat Surat Kuasa menulis surat resmi
untuk Klarifikasi yang jelas dan
Tender Ismiyati efektif, menambah

pengetahuan dan
pemahaman tentang

proses tender dan

persyaratan yang

harus dipenuhi.

Penulis dapat
menumbuhkan
keahlian

administrasi dan

Membuat Surat Izin Ismiyati pengelolaan
Manufaktur dokumen bisnis,
memperoleh

pemahaman yang

lebih baik tentang

proses manufaktur
dan persyaratan izin

yang diperlukan.

Penulis dapat
memahami secara
mendalam tentang

produk yang

dihasilkan oleh
perusahaan kabel
Membuat Warranty Ismiyati dan spesifikasi
Statement teknisnya,
meningkatkan

pemahaman tentang
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Tugas

Koordinator

Hasil

kebijakan garansi
dan tanggung jawab
perusahaan dalam

hal klaim garansi.

Membuat Satisfaction

Letter

Ismiyati

Penulis mendapat
peningkatan
pemahaman terkait
kebutuhan dan
preferensi
pelanggan,
memperoleh
keterampilan dalam
menangani keluhan
pelanggan dan
menyelesaikan
masalah dengan cara
memuaskan

pelanggan.

Membuat Surat
Pernyataan akan
menyampaikan
Certificate of Origin
dan Certificate of

Manufacture

Ismiyati

Penulis mendapat
peningkatan
pemahaman tentang
kebijakan
perdagangan
internasional dan
peraturan yang
berkaitan dengan

sertifikasi produk.

Membuat Surat
Pernyataan Barang

100% Baru dan Asli

Ismiyati

Meningkatkan
kemampuan penulis
untuk memastikan
kualitas produk dan
memenuhi
standarisasi

perusahaan.
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Tugas

Koordinator

Hasil

Merekapitulasi daftar
pengalaman-

pengalaman kerja

Ismiyati

Karena rekapitulasi
ini menggunakan
microsoft excel
dengan data yang
cukup banyak,
penulis dapat
memahami fools-
tools pada microsoft
excel yang menurut
penulis masih asing
untuk membuat data
yang banyak dalam

waktu singkat.

Menyusun Laporan

Tender Mingguan

Ismiyati

Penulis lebih
menguasai bidang
administratif dalam
menyusun serta
merekapitulasi

dokumen

Membuat Quality

Guarantee

Ismiyati

Penulis belajar
tentang standar dan
prosedur kualitas
yang harus diikuti
perusahaan,
bagaimana
memastikan produk
atau layanan sesuai
dengan spesifikasi
yang ditetapkan,
mengidentifikasi dan
menyelesaikan
masalah kualitas,
berkomunikasi

dengan tim dan
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Tugas Koordinator Hasil

pelanggan tentang

masalah kualitas

Dengan membuat

rekapitulasi ini,

penulis dapat belajar
tentang cara
Merekapitulasi Harga mengelola sumber
dan Proyek Ismiyati daya secara efisien,
Perusahaan membuat keputusan

yang akurat, dan
mencapai tujuan

keuangan.

Penulis dapat
pengalaman dan

pemahaman yang

baik mengenai
Membuat Berita Acara Ismiyati prosedur pengujian
Pengujian Material material kabel,
standar yang

berlaku, serta
persyaratan teknis

yang harus dilalui.

Merekapitulasi Penulis mengetahui
Experience List Ismiyati proyek apa saja yang
dijalani perusahaan,
serta mendapat
pengalaman dalam

pengaplikasian tools

excel
Merekapitulasi Sales Penulis menjadi
Order List Ismiyati lebih paham cara

menggabungkan file

sales order ke dalam

microsoft excel

27
Aktivitas Pemasaran Kabel pada Divisi Marketing PT Karya Mega Sarana, Velda Amirah Fakhira,
Universitas Multimedia Nusantara



Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

3.3.2 Uraian Kerja Magang

Selama magang di PT Karya Mega Sarana, penulis diposisikan di divisi
Marketing yang memiliki tanggung jawab utama dalam membuat price
quotatoin report (penawaran harga) dan purchase order. Tugas utama ini
memungkinkan penulis untuk memperoleh pemahaman yang lebih baik
tentang proses penjualan dan pentingnya memenuhi kebutuhan pelanggan.
Selain itu, penulis juga memiliki tugas tambahan yang bersifat
administratif, seperti membuat berbagai jenis surat perusahaan seperti
Surat Izin Manufaktur dan Warranty Statement.

Meski tugas tambahan penulis bersifat administratif, tugas-tugas ini
sangat penting bagi kelancaran operasional perusahaan. Penulis
bertanggung jawab untuk memastikan bahwa semua dokumen yang
diperlukan telah dibuat dengan benar dan lengkap. Dalam melaksanakan
tugas tambahan ini, penulis dapat memperoleh pengalaman yang berharga
dalam hal administrasi dan manajemen dokumen perusahaan.

3.3.2.1 Tugas Utama
Pada proses penerimaan magang, penulis diposisikan pada divisi
Marketing. Penempatan posisi tersebut dikarenakan sedang
membutuhkan tenaga untuk membantu peningkatan kerja pada divisi
Marketing. Tugas utama dari divisi Marketing sendiri diantaranya

yaitu:

1) Membuat Production Order
Untuk production order sendiri adalah pekerjaan yang
sering penulis lakukan setiap harinya. Pada tahap ini, penulis
harus memeriksa semua data yang tercantum dalam dokumen
production order tersebut, baik terhadap kebenaran datanya
maupun kelengkapan informasinya dan diajukan ke
Marketing Departement Manager untuk diperiksa ulang dan

membubuhi paraf. Lalu dokumen production order
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didistribusikan ke departemen lain yaitu Production,

Planning & Control.

PT KARYA MEGA SARANA Pro.Ne. : 22P0007

Start Date 20/06/2022
Dus Dats : 08/07/2022
SONo. 228018KK

Production Order

Description
225016KK (Rehab SUTT 70 kY Jatituhur)

No.| Item No_ Description Quantity [ Unit | Prod. info
1/20B34326704800 |AC SRVAS 250mm?(rm) D@2,000m 4,000({m (@2.000M

Prepared By Reviewe dBy  Approved By

Date: Date: Date:

Gambar 3. 1 Dokumen Production Order

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

2) Membuat Delivery Order (DO)

Pada tahap ini, penulis harus memeriksa data barang yang
telah selesai di produksi dari Warehouse sebagai informasi
bahwa barang/kabel sudah tersedia. Mulai dari jenis, ukuran,
dan panjang kabel diperiksa kesesuaiannya dengan pesanan
yang diterima dan jika sudah sesuai maka barang tersebut siap
untuk di kirim/ambil ke/oleh pemesan. Apabila pesanan harus
disertai dengan Packing List maka DO harus sesuai dengan
barang yang terdapat di dalamnya. Lalu penulis akan segera
melakukan pembuatan DO sesuai dengan pesanan pelanggan
yang nantinya akan diperiksa baik terhadap kebenaran
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datanya atau informasinya oleh supervisor penulis yaitu Mba
Ismiyati. Jika telah benar dan lengkap, dokumen akan

ditandatangani oleh Marketing Departemen Manager dan

KAMESA PT KARYA MEGA SARANA
ip To B
Ship Delivery Order
PT. ARCA ENERGI
JI. Taman Gantole No. 8 RT 003 No 2200093 Date 27 Sep 2022
RW 002 Kelurahan Cisaranten —
[Temat raymant ]
225016KK (Rehab SUTT 70 kV Jatiluhur) l’l‘ 0P, B0k Cash Before Delivery |
[Some | [ Doi Torms T
225016KK ] [ExWork ]
No. | Part Number Produet Deseription Drum/Batch No. | Qty Actual | Remarks
1 |20834326704800 |ACSR/AS 250mm*(rm) D:2k 150NA-22G 0271 4,000 m
2000] ; 150NA-22G
0272 [2000]
Distrilastion List « Penerinm [0 Disetujus
1. Wawrehouse
2. Secunity

3. Accounting/Finance:
A Wardouse (2)
5.M

11, Raya Mustikasari No. 28, Bantas Gebang, Kota Bekasi - jawa Barat
Telp ; 021 - $2601851/82 , Email : Operation(@kamesa.co.id

Gambar 3. 2 Dokumen Delivery Order
Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023
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PT KARYA MEGA SARANA

PACKING LIST
[KEFADA: |PACKING LIST NO.: ANGGAL :
KSO PT TINA KANA - PT TUNAS KAKYA ADITAMA |3330089 MARET 3025
[PT. DUTA HITA JAYA - PT. KARYA MEGA SARANA PROVER
[R. CUAGRA NO 24 BANDUNG 40363 LS!J'IT 150 kV MARAU (EX-AIR UPAS) - SUKAMARA SECTION 2
PURCHASE ORDER NO.
08 Amits P-202008
PENGIRD: SYARAT PENGIRIMAN :
PT. KARYA MEGA SARANA EX-WORK
DL RAYA MUSTIRASARI KT. 002 RW. 003 UL RAYA MUSTIKASARI KT 042 KW, 003
[BANTAR GERANG - KOTA BEKASL BANTAR GEBANG - KOTA BEKASL,
UAWA BAXAT JAWABARAT
DRUM WEIGHT (Appeox) | DRUM
mes TYPE AND SIZE OF CABLES No. LENGTH T GROSS | DIMENSION e
NO | = L — ) (o) ()
19 oo | e | 1w | e 1560011001560 | 2477
140 1500422109 | 2000 1w | e 1s6001 100180 | 247
141 1AW | 200 16 | zem 15601100560 | 2677
102 lacsw 10043210397 | 2000 et | o 1semi00rise | 247
103 |ACSIAS 250 wer? () 156008221 0108 2080 s | zom 1er00se0 | 26T
14 ACSRIAS 250 m? (rm) 15008221 0408 2080 187 20 | e | 267
M3 ACSIVAS 290 mew’ (rm) 1 1580022 0002 2000 | 1sse | 1369°1100°1560 677
146 |ACSRIAS 350 mee’ (rm) | 1200 1030 133 110 1561100 iss0 | 267
M7 |ACSIVAS 330 e’ (rm) L 150MA-22) 0407 100 1358 2088 1360*11001360 1677
M8 |ACSR/AS 250 suee’ {rm) | 1ena22 0010 1000 187 2097 | 1560°11001560 ol
19| ACSR/AS 358 v (m) 150MA22) 0415 e | 13w 1056 | 1s@ejoense | 267
150__|ACSR/AS 250 s’ ) 150M.221 0118 w0 | 13@ am 1BeloeLse | 2677
151 |ACSRIAS 290 wew’ () 150NA.221 002 200 | 130 | 2m | sseeeenses | 267
153 |ACSR/AS 250 st () 150%.22) 0444 w00 | 136 203 13010001560 | 2677
153 |ACSR/AS 250 wer () ) 15084221 0450 2e00 16 | 207 | asemieennses | 2477
154 IACSR/AS 250 war? (ras) 150MA-22K 0208 2000 1848 1 1560°1100°156) 2877
153 IACKIVAS 290 wae’ (rms) 1S0MA-2K0501 | 2000 1833 2463 1540°1190° 1560 247
156 [ACSRAS 250 e (rm) LT | 2000 196 | e 18601100360 | 2677
157 |ACSI/AS 250 maw (rm) ) sMINEH | 20w 1es | 2em | peeieonse | 2477
158 |ACSI/AS 250 s’ () 180221 0579 20t0 et | e Beroonsen | 24m
159 |ACSR/AS 250 suas’ () | 150MA-220 0596 2000 1.563 2106 1569°1100°1560 2677
| 160 |ACSRAS 296 sunt () | 1sow.221 057 2010 1oy 20m Bernorieo | 26T
161 |ACSR/AS 230 smrs’ () 150%A-22N 0832 2000 1360 2108 1360°110041 560 267
162 |ACSRUAS 398 wunt () 1S0NA-22M 0633 1000 1357 2104 1569°1100°1360 677
163 |ACSR/AS 25 wen?’ (rua) 1500A- 220 0679 2000 1888 20 1560°1100°1 560 2677
164 (ACSR/AS 250 wart (rm) 150NA 22P 0681 2000 1387 2101 | 15611001360 2677
163 ACSR/AS 250 waw? (rma) 1MDPR | 2000 1884 104 1560°1100°1 560 267
165 IACSR/AS 250 mar () BOMPO | dew | 13w 1wy | isampense | 2407
167 ACSR/AS 230 cas (rwn) T50NA-227 068t 2000 | 13 i | 1s@nneLses | 2677
168 ACSIUAS 250 mew’ () 150MA.229 0685 s | 130 1008 | ssemuonser | 2477
169 |ACSR/AS 250 e’ (o) T9ONA-227 06 2000 | 1966 1@ | 1senieonse 247
17 |ACSRIAS 250 e’ (rm) . 1S0NA-229 0680 2000 136 200 1semiconse | 247
171 |ACSR/AS 350 s’ rm) 150%A-229 Ovsm 2000 1857 1m 16mI0Ise | 247
172 [ACSRIAS 250 ras’ () 150NA22P 0589 2000 e 2100 | seornieonse | 247
175 |ACSR/AS 250 s’ () 150%A-220 0499 2000 a5 2085 16100n36 | 2ATT
134 |ACSRIAS 296 suut (rm) | 150Ma 220 0532 2000 1881 207 1561100036 | 247
173 ACSRVAS 250 mew () | 1500220 054 2080 1953 2067 156071100°1 560 s
176 ACSR/AS 250 mes (rms) R 2080 L8sT 2104 LevL00tisso | 267
177 ACSR/AS 230 mew’ (rm) 1 1S0NA 210 0062 1000 LIs8 1091 156841100%1 140 47
TOTAL : | 354000 32724 0097 o3

Gambar 3. 3 Dokumen Packing List
Sumber: Dokumentasi pribadi, 2023

3) Membuat Price Quotation Report
Untuk menetapkan harga jual, penulis menghitung harga
atau membuat price quotation report (simulation)
berdasarkan biaya pembuatan (manufacturing cost) dan
biaya-biaya lain serta margin yang harus mendapat
persetujuan  dari  Marketing  Departement  Manager.
Selanjutnya, penulis memberikan penawaran harga/quotation

secara tertulis. Dalam kondisi permintaan yang mendesak bisa
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diberikan penawaran secara lisan atau e-mail asalkan telah

disetujui oleh Marketing Dept. Manager.
KAMESA

PT KARYA MEGA SARANA

To : PT. ERAIZOLA GARDINI TEKNIKTAMA From : PT KARYA MEGA SARANA

ATTN.  :Bpk. Eko Contact Person : Yossi Agus Tanto

PH. NO. :+62 812-1825-367 Phone No. : 021-82601882 / +62 813-1501-4445
E-MAIL Email : marketing@kamesa.co.id

Ref. No. : KMS/sp/049/11/2023 Tanggal : 06 April 2023

Hal : Penawaran Harga

Dengan hormat,

dengan harga untuk proyek diatas, berikut kami sampaikan
penawaran harga kami dengan syarat dan kondisi sebagai berikut:

” Harga Satuan Total Hai
No. Description KAMESA Quantiy |, Harga Satugn | Total Hargs

®oq) TOR /Unit DR
1 |ACSR/AS 450mm?(rm) D@2,000m 27.000 m
2 |AS 70mm® 1.000m
3 |Gsw 70mm* 1.000 m

Total Harga (IDR.) :
PPN 11% (IDR.) :
Total Harga + PPN 11% (IDR.) :

Masa berlaku Penawaran s/d tanggal 11 April 2023, dengan catatan :

Harga Satuan : Ex-Work, belum termasuk PPN 11%
Penyerahan : Ex-Work, + 3 bulan sejak PO dan Approval Drawing diterima
Pembayaran : - 20% Uang Muka pada saat pesanan
- 80% sebelum material diambil atau sesual kesepakatan

Catatan : - untuk Type/Jenis OPGW tersebut berdasarkan TPG dari PLN

< - untuk FAT dilakukan di INDONESIA
Jika ada informasi lebih lanjut yang silahkan i contact person
tersebut diatas.
Atas dan kami ikan terima kasih.
Hormat Kami,

(\NEAME
/KARYA MEGA SAI
Marketing ﬁ,
SMK3
IS0 8001
1S0.14001 o7 S
J tika Bar
ope

15045001

Gambar 3. 4 Dokumen Price Quotation Report

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

4) Memeriksa Purchase Order
Pada tahap ini, marketing dept. manager akan menerima
purchase order dari customer dan mendistribusikannya
kepada marketing staff untuk ditindak lanjuti. Setelah
purchase order diterima, maka penulis memeriksa dan
mengevaluasi apakah hal-hal yang telah dinegosiasikan dan

atau disepakati sudah dituangkan di dalam purchase order.
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JI. Taman Gantole No. 8 Arcamanik - Bandung
Telp : 022-7236489, Email : ptarcaenergi@gmail.com

GE P R )

PURCHASE ORDER

No. PO.002/AE/SUTT JTH / 1/ 2022

Pemesan PT. Arca Energi Suplier _: PT. KARVA MEGA SARANA
Kontai | Gardea Kontek  : Achmad Fahmi
Tip / Fax i 082126564117 Tip. Fax_: 02182601862
Alamat 1. Golf Barat V1 No. 3 Arcamanik Alamat ;L Raya Mustika Sari No.28
Komp. Arcamanik Bantar Gabang - Kota Bekasl
Tgl Pemesanan ;. Jumat, 17 Juni 2022 Quot :KMS/0s1/VI/2022
Transfer
» - st | vor [P | darga satuan ey | U HEES
a raian unit | Hersasatuzn (Rp) )
REHAB SUTT IATILUHUR
ACSh{A5 250 METER | 4000 T -
Keterangan
JUMLAH
L Harga  EX works site fatiluhur
PPN 11%
2. Pembayaran  : DP20% JUMLAH [ o ot
80Y% Cek tunai 30 hari terhitung material diambil
3, Delivery Scheciule : 2-3 bulan
Terbilang :Dua Ratus Sernbilan Belas juts Tujuh retus delapan puluh rbu rupih
Supplier
PT ARCA ENERGI

PT. KARYA MEGA SARANA

‘! ﬁX i
A, Fatohurohman flh Dadafl Yunandi B/

Direktur Utama Direltur

Gambar 3. 5 Dokumen Purchase Order

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

5) Membuat Surat Penerimaan Pesanan/Sales Order
Pada tahap ini, penulis membuat sales order yang
nantinya marketing dept. manager akan memeriksa
kesesuaian antara purchase order dan sales order. Jika
semuanya sudah sesuai, marketing dept. manager akan
membubuhi paraf dan selanjutnya akan ditandatangani oleh

pejabat yang berwenang tergantung besar nilai ordernya.
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KAMESA PT KARYA MEGA SARAN

[ ey Tor1
To | Sales Order
PT. PREFORMED LINE PRODUCTS INDONESIA No. Z3S017KK Date 17 Apr 2023
L IRIAN VAT, BLOK MM-4-2 KAWASAN INDUTRI . §
MM2100 JATIWANG! [ your Ordor o -
CIKARANG BARAT, KAB BEKASI, JAWA BARAT 17530 me -
[Doivery Torm [Daivery Do |
T — | T —
[Paymeet Term
2057, 80% Gk Before Deliery
No.| Part Number Product Description Quantity | Unit Price Total Price |
1 [20L395775180C | ACCC AMS TERDAM Composite Info Core 110 m| . - .
2 [20022000000C | ACCC LISBON Composite Info Core 110 m
Say [Eighty-eight million eight hundred eighty-<ight thousand cight hundred —| Total Net Price P
; — Discount [ gp0]
Descrption 1
Tyte Test (235017KK) Total Before VAT R
[ VAT 11
| Total Incl. VAT Tt T
|

For and behalf of PT Karya Mega Sarana

i;,
e —
]
). Reye Mustikasari No. 28, Bartar Gebang, Kota Befasi - jwa Barat
Telp : 02131118067, 82601881/82 Emas : Operation@kamesa.coid

Gambar 3. 6 Dokumen Sales Order

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

6) Mendistribusikan Sales Order

Penulis mendistribusikan sales order kepada departemen
terkait sesuai kode peruntukan yang ada. Apabila diperlukan,
khusus kepada pelanggan dikirim 2 (dua) lembar dimana copy
bertanda “LEMBAR INI KEMBALI KE PT KMS” akan
diterima kembali setelah ditandatangani pelanggan sebagai
tanda setuju. Apabila lembar ini tidak dikembalikan dalam
waktu satu minggu, maka penulis harus memastikan bahwa
sales order telah disetujui. Apabila ada discount, komisi atau
biaya-biaya lain yang harus dibayarkan dan nilainya sudah
termasuk ke dalam harga satuan/nilai total sales order, maka
marketing dept. manager memberi catatan pada sales order
lembar tembusan ke-3 serta membubuhkan tanda tangan pada
kolom yang dimaksud sebagai tanda persetujuan.
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3.3.2.2 Tugas Tambahan
Untuk tugas tambahan yang penulis kerjakan selama magang di
perusahaan, penulis diberikan tugas tambahan yang bersifat
administratif —seperti membuat surat menyurat perusahaan,

diantaranya:

1) Membuat Surat Kuasa untuk Klarifikasi Tender

Surat kuasa untuk klarifikasi tender ini merupakan surat
yang digunakan untuk mengklarifikasi sejumlah persyaratan
dan ketentuan yang tercantum dalam dokumen tender. Surat
kuasa ini berfungsi untuk memberi wewenang kepada
pemegang surat kuasa (pihak yang diberi wewenang) untuk
meminta informasi lebih lanjut mengenai persyaratan dan
ketentuan tersebut. Surat ini juga berfungsi sebagai bukti
bahwa pihak pemberi wewenang telah memberikan izin
kepada pihak yang menerima wewenang untuk melakukan
tindakan atau meminta informasi lebih lanjut dari perusahaan
kabel. Surat kuasa ini biasanya berisi identitas pemegang

surat kuasa, identitas perusahaan kabel, tujuan surat kuasa,

durasi berlaku, dan tanda tangan pemegang surat kuasa.
1T

Gambar 3. 7 Surat Kuasa untuk Klarifikasi Tender

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023
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2) Membuat Surat Izin Manufaktur

Surat Izin Manufaktur merupakan surat izin yang
diberikan oleh pemerintah kepada perusahaan untuk membuat,
mengimpor, mengekspor, dan mendistribusikan produk kabel.
Surat izin ini berisi informasi tentang jenis kabel yang
diizinkan untuk diproduksi, prosedur produksi dari mulai
bahan baku hingga produk jadi, serta persyaratan lainnya
yang harus dipenuhi oleh perusahaan. Surat izin ini harus
diperbarui secara berkala sesuai dengan perubahan peraturan

pemerintah.

MANUFACTURER'’S AUTHORIZATION LETTER

Date : February 13, 2023
Number KMS/017/11/2023

Dear Honour,

SINOHYDRO CORPORATION LIMITED (BATANG TORU HEPP)

JI. Merdeka — Pasar Sipirok, Kecamatan Sipirok, Kabupaten Tapanuli Selatan
‘Sumatera Utara 22742, Indonesia.

Project Project of 275kV Line And Their for
Batang Toru Hydro Electric Power Plant Project in Indonesia (4X127.5MW)
Bidding Number : SH-BTHEPP-JD-2022-003

We, PT Karya Mega Sarana who are official manufactures or agent authorized by the manufacturer
of KAMESA having factories at Jalan Mustikasari No. 28 Bantar Gebang Bekasi, do hereby
authorize:

PT TINA KANA
JI. Cijagra No. 24 Bandung 40265

To submit a bid the purpose of which is to provide the following goods, manufactured by us
ACSRIAS 450 mm* and AS 95 mm* with warranty period For Two Years first the date of issuance
of “take-overCertificate by the PLN, after the equipment has been instalied, commissioned and
accepted.

We hereby extend our full guarantee and warranty in accordance with the General Condition of
Contract, viith respect to the goods offered by the above firm.

Signed

Name : Achmad Fatchurohman
Title  : Director

Duly authorized to sign this Authorization on behalf of : PT KARYA MEGA SARANA

Gambar 3. 8 Surat Izin Manufaktur

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

3) Membuat Warranty Statement

Warranty Statement adalah pernyataan tertulis yang
dikeluarkan oleh perusahaan kabel khususnya PT Karya
Mega Sarana yang menjamin bahwa produk kabel yang dijual
bebas dari cacat material dan cacat produksi. Warranty
statement tersebut memberikan jaminan kepada pelanggan
bahwa perusahaan akan bertanggung jawab atas kerusakan
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yang disebabkan oleh cacat material atau cacat produksi pada
produk kabel yang dibeli. Garansi biasanya mencakup periode
waktu tertentu setelah pembelian dan dapat mencakup
perbaikan atau penggantian produk yang rusak. Pengertian
Warranty statement juga diartikan sebagai perlindungan
tambahan bagi pelanggan dan memberikan kepercayaan
kepada pelanggan bahwa PT Karya Mega Sarana

berkomitmen untuk menyediakan produk berkualitas tinggi.

WARRANTY STATEMENT

Date : February 13, 2023

Name : Achmad Fatchurohman
Position : Director
Address < JI. Raya Mustikasari No. 28 Bantar Gebang — Bekasi Jawa Barat

Herewith we guarantee that the project result comply with:

Tender Project of 275KV Tt Line And Their
for Batang Toru Hydro Electric Power Plant Project in Indonesia
(4X127 5MW)

For SINOHYDRO CORPORATION LIMITED (BATANG TORU HEPP)
JI. Merdeka — Pasar Sipirok, Kecamatan Sipirok, Kabupaten Tapanuli
Selatan, Sumatera Utara 22742, Indonesia.

Bidding Number SH-BTHEPP-JD-2022-003

‘Warranty Period : Two Years first the date of issuance of “take-overCertificate by the PLN,
after the equipment has been installed, commissioned and accepted.

Should any malfunctioning and / or latent defect in equipment under normal use and service be
found during the said period, PT Karya Mega Sarana shall promptly commence to repair or make
new replacement and make good such malfunctioning and / or defect

All costs required to repair or replace such goods are at our expense and responsibility.

Your Sincerely

Name : Achmad Fatchurohman
Title : Director

Duly authorized to sign this Authorization on behalf of : PT KARYA MEGA SARANA

Gambar 3. 9 Warranty Statement

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

4) Membuat Satisfaction Letter
Satisfaction letter merupakan bentuk umpan balik dari
pelanggan yang menyatakan kepuasan mereka atas produk
atau layanan yang diberikan oleh PT Karya Mega Sarana. Isi
dari satisfaction letter dapat berupa pujian atas kualitas
produk, efisiensi pelayanan, kecepatan respon, atau hal-hal
lain yang dirasakan memuaskan oleh pelanggan. Dalam

satisfaction  letter, PT Karya Mega Sarana dapat
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mengekspresikan apresiasi mereka atas dukungan dan
kepercayaan pelanggan, serta komitmen untuk terus
meningkatkan kualitas produk dan layanan. Satisfaction letter
dapat menjadi bentuk umpan balik yang berharga bagi PT
Karya Mega Sarana untuk mengevaluasi kinerja mereka dan
meningkatkan kualitas produk dan layanan di masa depan.

SATISFACTION LETTER

Date: February 13, 2023

Name Achmad Fatchurohman
Position Director
Address JI. Raya Mustikasari No. 28 Bantar Gebang — Bekasi Jawa

Hereby PT Karya Mega Sarana Stated that the material ACSR/AS 450 mm* and AS 95 mm* has
Successfully operated for 3 (three) years in tropical countries and/or 1 (one) years in the PLN
Electricity system with Good Conditions and shall provide written evidence from the u

We hereby extend our full guarantee and warranty in accordance with the General Condition of
Contract, viith respect to the goods offered by the above firm.

Signed:

Name : Achmad Fatchurohman
Title  : Director
Duly authorized to sign this Authorization on behalf of : PT KARYA MEGA SARANA

Gambar 3. 10 Satisfaction Letter

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

5) Membuat Surat Pernyataan akan menyampaikan Certificate of
Origin dan Certificate of Manufacture

Surat Pernyataan ini adalah Surat yang bertujuan untuk
memberikan informasi mengenai asal dan proses pembuatan
produk perusahaan kabel PT Karya Mega Sarana. Dalam
surat pernyataan ini, perusahaan menyatakan bahwa mereka
akan menyampaikan Certificate of Origin dan Certificate of
Manufacture yang menunjukkan asal dan proses pembuatan
produk tersebut di pabrik.

Dalam konteks perdagangan internasional, surat
pernyataan ini sangat penting karena dapat membantu
mempercepat proses bea cukai dan memastikan bahwa
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produk yang diperdagangkan memenuhi persyaratan dan
standar yang ditetapkan oleh negara penerima. Dengan
menyampaikan Certificate of Origin dan Certificate of
Manufacture, perusahaan kabel PT Karya Mega Sarana
menunjukkan komitmen mereka dalam memproduksi produk
yang berkualitas dan sesuai dengan standar internasional.
Selain penting untuk perdagangan internasional, surat
pernyataan tersebut juga sangat penting untuk perdagangan
nasional, karena dokumen tersebut dibutuhkan sebagai
persyaratan dalam proses pengiriman barang antar daerah dan
antar pulau di dalam negeri.

Surat pernyataan ini juga dapat menjadi bukti keabsahan
dan keaslian produk yang dihasilkan oleh perusahaan kabel
PT Karya Mega Sarana. Dengan demikian, surat pernyataan
ini sangat penting dalam membangun kepercayaan dan
hubungan bisnis yang baik antara perusahaan kabel dan mitra

bisnisnya.

LETTER OF INTENT TO CONVEYING CERTIFICATE OF ORIGIN AND
CERTIFICATE OF MANUFACTURE

The undersigned below:

Name Achmad Fatchurohman
Position Director

‘Act on behalf of PT. Karya Mega Sarana

Adress Jl. Raya Mustkasari No. 28, Bantar Gebang, Kota

E-mail

Hereby stating that we wil conveying the original Certiicate of Ori

ate of Origin (COO) and Certificate of
Manufacture (COM) immediately after delivery of goods for the goods that we manufacture
and supply for material

ACSRIAS 450 mm? dan AS 70 mm*
In accordance with.

Occupation Name PEMBANGUNAN TRANSMISI 150 KV KID — PAKNING LOT 1
T.001 (Gl 150 KV KID) - T.095

Tender NumberRKS  : 005/DT/TRS.01AIMB/2022

Date ‘September 16th, 2022

1f the company below is designated as the vinner in accordance with the manufacturer's pover of
attorney from us.

Company Name PT SAPTA GUNA UTAMA
Jalan Sei Selayang No. 36 Lantai | Medan

Thus, this statement letter was made 10 be used properly

Bekasi, November 21, 2022
PT. KARYA MEGA SARANA

Achmad Fatchurohman
Director

Gambar 3. 11 Surat Pernyataan akan menyampaikan
Certificate of Origin dan Certificate of Manufacture

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023
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6) Membuat Surat Pernyataan Barang 100% Baru dan Asli
Surat pernyataan mengenai barang 100% baru dan asli
sangat penting dalam proses ekspor barang. Hal ini karena
adanya aturan dan persyaratan yang harus dipenuhi dalam
proses ekspor barang, termasuk mengenai keaslian dan

kualitas barang yang diekspor.

STATEMENT LETTER OF 100% NEW AND ORIGINAL GOODS

I, the undersigned below:

Name : Achmad Fatchurohman

Position :  Director

Act on behalf of : PT. Karya Mega Sarana

Adress :JI. Raya Mustikasari No. 28, Bantar Gebang, Kota
Bekasi 17151, Jawa Barat

E-mail : marketing@kamesa.co.id

Hereby declares truthfully that the goods to be delivered are 100% new, original (genuine), without
defects, whether visible or hidden and in with the ions set out in the
tender documents for the “PEMBANGUNAN TRANSMISI 150 KV KID — PAKNING LOT 1: T.001
(Gl 150 kV KID) - T.095" in accordance with the RKS Tender document No.
005/DT/TRS.01/JMB/2022 dated September 16th, 2022.

Thus we make this with full and sense of

Bekasi, November 21%, 2022
PT. KARYA MEGA SARANA

Achmad Fatchurohman
Director

Gambar 3. 12 Surat Pernyataan Barang 100% Baru dan
Asli

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

7) Merekapitulasi Daftar Pengalaman Kerja
Dokumen ini merupakan sebuah laporan yang berisi
ringkasan dari pengalaman kerja perusahaan selama periode
tertentu. Rekapitulasi ini biasanya mencakup informasi
tentang proyek-proyek atau kegiatan yang telah dilakukan
oleh perusahaan, pencapaian-pencapaian yang telah diraih,

serta perkembangan-perkembangan penting dalam bisnis.
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Tujuan dari rekapitulasi pengalaman kerja perusahaan adalah
untuk memberikan gambaran yang jelas dan terperinci
mengenai kinerja perusahaan dalam periode tertentu kepada
pemangku kepentingan, seperti investor, klien, dan pihak
yang terkait lainnya. Rekapitulasi pengalaman kerja
perusahaan dapat membantu membangun kepercayaan dan

memperkuat citra perusahaan di mata klien dan pasar.

Gambar 3. 13 Rekapitulasi Daftar Pengalaman Kerja
Tahun 2011-2022

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

8) Membuat dan Menyusun Laporan Tender Mingguan

Penulis diberikan tanggung jawab oleh supervisor untuk
menyusun dan menyajikan Laporan Tender Mingguan secara
rutin setiap minggu. Tugas ini menuntut penulis untuk
memastikan informasi yang disajikan dalam laporan tersebut
akurat, relevan, dan terkini, yang mencerminkan peluang
tender yang ada di pasar. Tujuan utama dari penyusunan
laporan ini adalah untuk memberikan informasi yang
diperlukan oleh perusahaan dalam mengambil keputusan
strategis dalam hal partisipasi dalam tender dan mengevaluasi
potensi kesuksesan pengajuan tender tersebut. Melalui tugas
ini, penulis berkontribusi dalam upaya perusahaan untuk

meningkatkan efisiensi dan efektivitas dalam
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mengidentifikasi, mengevaluasi, dan mengambil tindakan
terhadap berbagai peluang tender yang tersedia, sehingga
menciptakan nilai tambah bagi perusahaan dan meningkatkan

kinerja dalam jangka panjang.

B 2022 No Nama Tender Material Kontraktor

OPGW 70 mm 24 Core
n

Gambar 3. 14 Laporan Tender Mingguan

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

9) Membuat Surat Quality Guarantee

Terkait dengan kegiatan bisnis PT Karya Mega Sarana,
surat jaminan atau guarantee letter dapat menjadi bagian
penting dalam proses kerjasama dengan pihak lain, seperti
supplier atau klien. PT Karya Mega Sarana dapat
mengeluarkan surat jaminan atas nama pelanggan yang telah
menyetujui kontrak pembelian kabel dari perusahaan tersebut.
Surat jaminan dapat memberikan jaminan pendanaan atau
ketersediaan stok barang pada supplier, sehingga supplier
merasa lebih aman dalam menjalankan transaksi bisnis
dengan PT Karya Mega Sarana. Selain itu, PT Karya Mega
Sarana juga dapat meminta surat jaminan dari klien sebagai
jaminan pembayaran atas produk kabel yang telah disediakan.
Dalam hal ini, surat jaminan dapat memberikan kepastian dan

kepercayaan bagi perusahaan dalam menjalankan bisnisnya.
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QUALITY GUARANTEE
‘The Undersigned below:

Name Achmad Fatchurohman
Position Director, PT. Karya Mega Sarana
Adress 1. Raya Mustikasari No. 28 Bantar Gebang - Bekasi, West Java

Hereby guarantees the provision material of OPGW 154 mm? 24 Core (G6520) for

Contract Document Number : 033.PJ/KON.02.02/UIPSULBAGSEL/2013
Date September 5%, 2019
For Construction Works
T/L 150 kV Raha — Bau Bau Section 2 (TIP 141Gl Bau Bau)

1 assurance for , ensuring that the material of OPGW 154
mm 24 Core (G652D) that will be supplied and the work that il be carried out are in good
condition and able to operate properly.

Hany (] period, we are
willing to repair or replace the item with a new one. All costs required for repairing or replacing
the item shall be our responsibiity.

2. The validity period of this Guarantee is as follows:
24 {twenty-four) months since the handover of phase 1 work (ST. 1) for OPGW 154 mm*
24 Core (G652D) conductor material.

Thus, th Quality v sense

Bekasi, October 12, 2022
PT. KARYA MEGA SARANA

Achmad Fatchurohman
Director

Gambar 3. 15 Dokumen Quality Guarantee
Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

10) Merekapitulasi Harga dan Proyek Perusahaan

Pekerjaan ini merupakan proses pengumpulan dan
pengorganisasian informasi tentang proyek dan harga yang
terkait dengan operasi bisnis perusahaan. Penulis diharapkan
dapat merekapitulasi harga dan proyek perusahaan kabel PT
Karya Mega Sarana karena hal tersebut bermanfaat dalam
mempelajari cara pengelolaan keuangan dan proyek
perusahaan. Dengan merekapitulasi harga dan proyek, penulis
dapat memahami lebih dalam mengenai biaya produksi,
keuntungan, dan juga kendala yang mungkin dihadapi dalam
proyek tersebut. Selain itu, merekapitulasi juga dapat
membantu perusahaan dalam mengoptimalkan penggunaan
sumber daya dan membuat keputusan yang tepat dalam
mengambil proyek berikutnya. Dengan demikian, penulis
juga dapat belajar mengenai strategi bisnis yang diterapkan
oleh perusahaan.
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Saved 1

Home nset Draw Pagelayout

Formulas

SOKV KID - Pakning LOT 1 & LOT 2

Customer
PT.INTAN MUFAKAT RAYA

Nama Proyek
SUTT 1506V

[Nomor Penawaran Harga|Nama Materlal

© Comments

\CSR/AS 250mm{rm) D@2,000m

PT. Enviromate Technology International|

PT. Bukaka Teknik Utama

Transmisi 150KV KID - Pakning LOT 1

SUTT 1506V

1. ACSR/AS 450mm(rm) D@2,000m

K/ 5p/003/1/2023
Vip/oaNy 2. AS 70 mm*

PT. INDOKOMAS.

Harga Proyek Sidrap

|ACSR/AS 250mm‘{rm| D@2,000m
1. AAAC 400mm*

xwsspjoosfia0es | T
LOT 1:7.001 (G 150KV KID) - T.095
1. ACSR/AS 450mm(rm) D@2,000m

2. A 70 mm?
PT. REKADAYA ELEKTRIKA

Transmisi 150KV KID - Pakning LOT 1&10T2 | KMIS/sp/006/1/2023

LOT 2: 7.096 - .182 (G1 150kV PAKNING)
1. ACSR/AS 450mm(rm) D@2,000m

2. A5 70 mm*

SECTION 1

A5 75 mm*

Gambar 3. 16 Rekapitulasi Harga dan Proyek
Perusahaan

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

11) Membuat Berita Acara Pengujian Material

KAMESA
BERITA ACARA PENGUJIAN MATERIAL
EAC GEPTANCE TE: )

tel ikan pemeriksaan dan pengujian oleh PT. PLN (Persero) UIP
JBB, PT. PLN (Persero) UPP JBB dan PT. Hasta Prajatama dengan PT. Kamesa Putra
Pratama
Pengujien dilakukan terhadap drum kabel sebagai berikut
No. No. Haspel | Panjang
4000 m

Hasil Pemeriksaan dan pengujian dilampirkan dalam Laporan Hasil Uji / FAT Report
{t

Demikian Beria Acara Pemeriksaan dan Penguiian Material ini dibuat dengan sebenary.
untuk dipergunakan sebagaimana mestinya

Disaksikan olsh:

PT. PLN (Persero) UIP
Jawa Bagian Barat

PT. Hasta Prajatama

PT, Kamesa Putra Pratama

Indra Fauzi

MESA PUTRA PRATAMA

150 001

Gambar 3. 17 Berita Acara Pengujian Material

Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023
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12) Merekapitulasi Experience List
Pada pembuatan rekapitulasi experience list, penulis
mencantumkan beberapa hal yaitu tahun dilaksanakannya

proyek, nama proyek, pemilik proyek, kontraktor, produk

yang di supply, lokasi, serta harga.

for Supplier

BeOmmAD OG-

Gambar 3. 18 Experience List
Sumber: Dokumentasi Pribadi, 2023

13) Merekapitulasi Sales Order List
Sales Order List merupakan penggabungan dari beberapa file
sales order yang telah dibuat, yaitu didalamnya berisikan
tanggal, nama customer, nomor purchase order, dan deskripsi

proyek.

Ord. Date Customer Name

20 Jan 20; STOCKOROER —————
75 STOCKORDER TR o powe, Amount
TP =
) @
ié jmn 2023 PT.INDISI Procee:
MIE PRSI USTRK KA e o Jiriiontn
Yersero) ; - ' 0
" DADPI02 9524
b 2023 rpr Pﬁs:uy/sMAN USTRIK NEGARA Proceedeq b ——
EEEEE Sandospizz a1
o1 Feb 2023 e o B
PT. SIGEAON INDAH MANDIRI Que: bl
o veve MAMESAT 11348780000
28 Feb 2023 PT REKADAYA ELEKTRIKA Proceeded pired

O19PORE/ESION 27088 22000000
T6MAr2023 T PERUSAHAN LISTRIK NEGARA a iy
- Ahac veve ZPKONG20ZA 220158323000
32023 PT PERUSAHAN LISTRIK NEGARA Queve ol
Ml ueve OUPIKONGGZ 2532148002700
29 Mar 2023 PT KEMBAR ABADI PRIMA sy '
osaKAP-pOMI202 urssemE 23
WA T AKBAR MAULAN ABADI o oo
H
4AN2ZI T TUNAS KARYA ADITANA QUPOTKADKMS 99509301000
iz
05AN2023 T PERUSAHAN LISTRI NEGARA CISPUKONG20Z 24314417 4380
(Fersero) URSULBAGUT? N
1A2023 PT.MULTIFABRINDO GEMILANG 645000000 2
1TASZ023  PT. PREFORMED LINE PRODUCTS 2202 1068500000
INDONESIA
03May2023  PT. WASKITA KARYA (Persero) T USFPUWKS 385547400000

CMVABZ02

03May2023  PT.WASKITAKARYA (Persero) Thk. Watng 587500800000

11May2023 P, DWIPAYACITRA MANDIRI Queve 9852250000

Gambar 3. 19 Sales Order List
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3.3.3 Kendala yang Ditemukan
Selama penulis menjalankan MBKM pada perusahaan PT Karya Mega
Sarana, penulis memiliki beberapa kendala yaitu dalam pembuatan
dokumen seperti sales order, production order, dan lain-lain. Hal ini
disebabkan karena penggunaan template dokumen dalam bentuk Word.
Masalah ini seringkali mengakibatkan terjadinya kesalahan dalam
dokumen yang dibuat dan memakan waktu yang lebih lama untuk

menyelesaikannya karena harus diketik secara manual.

3.3.4 Solusi atas Kendala yang Ditemukan

Setelah mengalami kendala seperti yang telah dijelaskan sebelumnya
selama menjalankan MBKM di PT Karya Mega Sarana, penulis mencoba
mengatasi kendala tersebut dengan memberi solusi yaitu terkait
pembuatan dokumen, perusahaan dapat membuat situs web privacy
dimana hanya perusahaan yang dapat mengakses web tersebut. Di dalam
web tersebut terdapat sejumlah tempate dan juga data-data yang akan
diinput secara otomatis. Dengan adanya sistem ini, pekerjaan mengetik
dokumen tidak perlu lagi dilakukan secara manual, yang tentunya tidak
akan memakan waktu yang cukup banyak. Oleh karena itu, solusi ini dapat
membantu perusahaan untuk lebih efisien dan produktif dalam

menyelesaikan tugas-tugas yang terkait dengan penulisan dokumen.
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