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STRATEGI PRODUSER DALAM NEGOSIASI WIN-LOSE
SOLUTION PADA MUSIC VIDEO BERJUANG ATAU

MENGHILANG

(Caristheo Bonancy)

ABSTRAK

Musik video memiliki peranan penting dalam mempromosikan sebuah lagu
(Sakrie, 2011). Oleh karena itu untuk menyukseskan perilisan lagu Berjuang atau
Menghilang karya Fredo Aquinaldo, penulis bersama tim bekerja sama menyusun
pembuatan musik video tersebut. Dalam pembuatan musik video ini, penulis
memegang peran sebagai produser tim produksi. Produser memiliki peranan
penting pada sebuah produksi video, mulai dari melakukan perencanaan
budgeting hingga mengkoordinir jalannya produksi dari awal sampai akhir.
Seorang produser tentunya membutuhkanstrategi agar produksi yang dijalani akan
lebih efektif. Oleh karena itu, penulis selaku produser menggunakan strategi
negosiasi menurut William Zartman mengenai win-lose solution yang meliputi
pendekatan intergratif, pendekatan proses, pendekatan perilaku, pendekatan
strategis dan pendekatan struktural. Pengaplikasian dari strategi negosiasi tersebut
berhasil mewujudkan posisi dan wewenang dalam aspek pembuatan konsep dan
ide kreatif, penghematan budget lokasi dan penanggungan biaya bersama pada
aspek konsumsi. Produser berhasil menurunkan budget produksisebesar 48,6%.

Kata kunci: negosiasi, produser, strategi, win-lose solution, William Zartman
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PRODUCER’S WIN-LOSE NEGOTIATION STRATEGIC ON

BERJUANG ATAU MENGHILANG MUSIC VIDEO

(Caristheo Bonancy)

ABSTRACT (English)

The music video is a crucial element in promoting a song, as noted by Sakrie (2011).
Consequently, to ensure the successful release of Fredo Aquinaldo's "Berjuang
atau Menghilang" song, the writer and their team collaborated to produce a music
video. In this music video production, the writer assumed the role of the producer
for the production team. The producer plays a vital role in video production,
ranging from creating a budget to coordinating the production process. Given the
importance of a producer's role in ensuring an efficient production process, the
writer employed negotiation strategies based on William Zartman's framework,
which comprised of the integrative approach, process approach, behavioral
approach, strategic approach, and structural approach. The effective application
of these negotiation strategies enabled the realization of the position and authority
in creating creative concepts and ideas, minimizing location budget, and sharing
expenses in the consumption aspect. The outcome of these efforts was a significant
reduction of the production budget by 48.6%.

Keywords: negotiation, producer, strategy, win-lose solution, William Zartman
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