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PT. HARAPAN MAJU INDAH

Adrian Levi Wibowo

ABSTRAK

Dalam zaman modern saat ini, sebuah perusahaan dituntut untuk memiliki strategi
marketing yang baik dan juga kreatif, dengan tujuan mempertahankan konsumen
yang telah ada serta meraih audiens baru di tengah pasar yang sangat kompetitif.
Sebagai perusahaan Pet Supplies, PT. Harapan Maju Indah juga turut
memanfaatkan strategi marketing melalui keberadaan divisi Marketing
Communication yang bertanggung jawab penuh dalam melakukan promosi
pemasaran melalui pembuatan promo. Selama 5 bulan, penulis terlibat langsung
dalam proses perencanaan strategi pemasaran, mulai dari tahap brainstorming ide
promosi, tahap perencanaan pemasaran, hingga tahap pelaksanaan dan evaluasi.
Melalui praktik kerja magang ini, penulis berkesempatan untuk meningkatkan
pengetahuan dan kemampuan dalam melakukan riset mengenai pasar dan tren yang
sedang berkembang sekaligus mengelola data atau informasi menjadi sebuah
strategi marketing yang relevan dengan target konsumen. Praktik kerja magang ini
juga membantu penulis untuk belajar mengelola waktu dengan baik, bekerja secara
profesional dan mengasah Kkreativitas serta keberanian penulis dalam
menyuarakkan pendapat atau ide.

Kata Kunci: Komunikasi Pemasaran, Perlengkapan Hewan Peliharaan, PT.
Harapan Maju Indah
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SALES PROMOTION ACTIVITIES OF

PT. HARAPAN MAJU INDAH

Adrian Levi Wibowo

ABSTRACT (English)

In today's modern era, a company is required to have a good and creative
marketing strategy, with the aim of retaining existing consumers and
reaching new audiences in a very competitive market. As a Pet Supplies
company, PT. Harapan Maju Indah also utilizes marketing strategies through
the existence of a Marketing Communication division which is fully
responsible for carrying out marketing promotions through creating promos.
For 5 months, the author was directly involved in the marketing strategy
planning process, starting from the promotional idea brainstorming stage,
the marketing planning stage, to the implementation and evaluation stage.
Through this internship, the author has the opportunity to increase his
knowledge and abilities in conducting research on developing markets and
trends as well as managing data or information into a marketing strategy that
is relevant to target consumers. This internship also helps writers learn to
manage time well, work professionally and hone the writer's creativity and
courage in voicing opinions or ideas.

Keywords: Marketing Communication, Pet Supplies, PT. Harapan Maju
Indah
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