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Lembar Pernyataan Tidak Melakukan Plagiat dalam Penyusunan Laporan 

Kerja Magang 
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Nama     : Jason Laoda 
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ditunjuk dalam laporan kerja magang ini telah saya sebutkan sumber kutipannya 

serta saya cantumkan di Daftar Pustaka. 
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ABSTRAK 

 

Perkembangan teknologi yang terjadi saat ini membuat kebiasaan 

masyarakat dalam menerima pesan menjadi berubah. Dunia digital membuat 

masyarakat mejadi bergantung dengan adanya internet. Hal ini dilihat oleh 

perusahaan-perusahaan yang bergerak dibidang periklanan beralih ke digital 

marketing. Perusahaan-perusahaan tersebut melihat bahwa dunia digital 

sebagai sebuah budaya baru bagi masyarakat dalam menerima pesan. RED 

Communication Indonesia merupakan sebuah perusahaan creative digital 

agency yang dengan cepat melihat perubahan tersebut. Redcomm Indonesia 

memberikan pelayanan penuh dalam Digital Marketing Agency dengan 

menyajikan strategi dan solusi yang inovatif bagi klien-kliennya. 

Peran dan aktivitas seorang account executive dalam dunia digital 

marketing menjadi lebih berat. Seorang account executive dalam dunia digital 

harus memahami karaktek dari setiap platform yang ada serta dituntut 

berpikir kreatif dan inovatif dalma memberikan solusi kepada klien-klien 

yang ditanganinya. Sehingga klien yang ditangani dapat merasa puas dan 

dapat mencapai tujuan yang diinginkannya. 

 

Kata kunci: RED Communication Indonesia, digital marketing, dan account 

executive. 
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