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Peningkatan Penjualan dengan Menggunakan Adwords
pada Tigoworks

Studi Kasus EducationOne

ABSTRAK
Oleh : Daniel Gunawan

Kegiatan kerja magang selama dua bulan yang dilaksanakan di Tigoworks,
CV. Sukses Sejahtera Sentosa sebagai Digital Marketer memberikan pengalaman
berharga bagi penulis karena selama bekerja magang di Tigoworks, penulis
mendapatkan banyak sekali ilmu-ilmu baru serta pengalaman baru yang dapat

menambah nilai dan kualitas diri.

Awal mula penulis memulai pekerjaannya di Tigoworks, penulis diberi
tugas untuk menyelesaikan kursus online gratis dan mendapatkan sertifikatnya di
website HubSpot Academy dengan topik Inbound Marketing. Sertifikat tersebut
bertujuan untuk membuktikan bahwa penulis sudah benar-benar mempelajari dan
memahami konsep Inbound Marketing yang nantinya berguna sebagai dasar

pengetahuan dalam Internet Marketing.

Sebagian besar pekerjaan yang dikerjakan penulis adalah maintenance
Adwords milik klien Tigoworks. I[lmu pengetahuan tentang Adwords baru penulis
dapatkan saat bekerja magang di Tigoworks dan diajar langsung oleh pembimbing
lapangan. Dalam hal ini, klien yang dipercayakan pembimbing lapangan kepada
penulis adalah EducationOne. Karena proses maintenance yang kadang tidak
terlalu banyak menghabiskan waktu, penulis diberikan pekerjaan seperti membuat

content, Landing Page, dan lain-lain.

Kata kunci: magang, Adwords, Inbound Marketing, Landing Page
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