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Peningkatan Penjualan dengan Menggunakan Adwords 
pada Tigoworks 

Studi Kasus EducationOne 

 

ABSTRAK 

Oleh : Daniel Gunawan 

 Kegiatan kerja magang selama dua bulan yang dilaksanakan di Tigoworks, 

CV. Sukses Sejahtera Sentosa sebagai Digital Marketer memberikan pengalaman 

berharga bagi penulis karena selama bekerja magang di Tigoworks, penulis 

mendapatkan banyak sekali ilmu-ilmu baru serta pengalaman baru yang dapat 

menambah nilai dan kualitas diri. 

 Awal mula penulis memulai pekerjaannya di Tigoworks, penulis diberi 

tugas untuk menyelesaikan kursus online gratis dan mendapatkan sertifikatnya di 

website HubSpot Academy dengan topik Inbound Marketing. Sertifikat tersebut 

bertujuan untuk membuktikan bahwa penulis sudah benar-benar mempelajari dan 

memahami konsep Inbound Marketing yang nantinya berguna sebagai dasar 

pengetahuan dalam Internet Marketing. 

 Sebagian besar pekerjaan yang dikerjakan penulis adalah maintenance 

Adwords milik klien Tigoworks. Ilmu pengetahuan tentang Adwords baru penulis 

dapatkan saat bekerja magang di Tigoworks dan diajar langsung oleh pembimbing 

lapangan. Dalam hal ini, klien yang dipercayakan pembimbing lapangan kepada 

penulis adalah EducationOne. Karena proses maintenance yang kadang tidak 

terlalu banyak menghabiskan waktu, penulis diberikan pekerjaan seperti membuat 

content, Landing Page, dan lain-lain. 

 

Kata kunci: magang, Adwords, Inbound Marketing, Landing Page 
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Kata Pengantar 

 

 Puji dan syukur penulis panjatkan kepada Tuhan Yang Maha Esa karena 

atas berkat dan rahmat-Nya penulis dapat menyelesaikan laporan magang ini tepat 

pada waktunya. Laporan magang ini dapat disusun dan diselesaikan dengan baik 

berkat adanya bantuan dan dukungan dari berbagai pihak. Pada kesempatan ini, 

penulis ingin mengucapkan banyak terima kasih kepada: 

1) Bapak Rahman Desyanta selaku Managing Partner Tigoworks CV. Sukses 

Sejahtera Sentosa sekaligus pembimbing lapangan yang telah mengizinkan 

penulis untuk melakukan kerja magang di Tigoworks. 

2) Bapak Wira Munggana selaku Ketua Program Studi Sistem Informasi atas 

dukungan yang diberikan selama proses pembuatan laporan magang. 

3) Bapak Johan Setiawan selaku pembimbing yang selalu memberikan 

arahan serta nasihat selama proses pembuatan laporan magang. 

4) Keluarga penulis atas segala motivasi dan doa yang diberikan. 

5) Sahabat sekontrakan Willy Janitra, Dennis Halim, Verdy Susanto atas 

segala dukungan yang diberikan. 

Penulis menyadari bahwa laporan magang ini masih memiliki banyak 

kekurangan. Untuk itu, penulis bersedia menerima kritikan dan saran yang bersifat 

konstruktif dari semua pihak guna perbaikan laporan magang ini. Selain itu, 

penulis berharap laporan magang ini dapat bermanfaat bagi para pembaca dan 

pihak-pihak yang membutuhkan. 
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