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ABSTRAK 
 
SAP adalah sebuah software komputer yang digunakan sebagai ERP untuk 
merencanakan serta mengelola sumber daya perusahaan, penjualan dan 
pembelian. SAP sendiri tidak memiliki semua fitur yang dibutuhkan perusahaan, 
sehingga SAP menyediakan SDK agar pengguna SAP dapat membuat fitur yg 
mereka inginkan dalam bentuk add-on. Add-on dapat di-install pada aplikasi SAP 
dan dapat memiliki sifat mandatory, atau optional. Dalam laporan ini, terdapat 
penjelasan tentang pengembangan add-on Sales Forecast, Sales Forecast 
Approval dan Sales Forecast Auto Update. 
 
Kata kunci: sales, forecast, SAP, Add-on SAP, ERP. 
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