BAB Il

PELAKSANAAN KERJA MAGANG

3.1 Kedudukan dan Koordinasi

Penulis melakukan kegiatan magang di PMElectric yang merupakan lini bisnis
dari PT Pura Mayungan. PT Pura Mayungan yang telah berdiri sejak 1975 memiliki
2 tempat, yakni kantor pusat dan pabrik. Kantor pusat terletak di Jalan Hayam
Wuruk No. 4 Blok E-G-I, Jakarta Pusat dan Pabrik terletak di Jalan Industri
Keroncong No. 95 Jatiuwung — Tangerang 15134. Penulis melaksanakan magang

di kantor pusat yang terletak di Jakarta Pusat.

Dalam melaksanakan magang di PT Pura Mayungan, penulis berada di divisi
Marketing. Kegiatan magang yang dilaksanakan penulis dilakukan mulai tanggal
08 Januari 2024 hingga 30 April 2024 atau terhitung dengan jam kerja minimal
magang sebanyak 640 jam kerja. Kegiatan magang yang dilakukan oleh penulis
dilaksanakan setiap hari Senin hingga Jumat pada pukul 08.00 WIB hingga 17.00
WIB. Dikarenakan pada bulan Maret hinga April terhitung pada bulan Ramadhan,
maka jam kerja dirubah menjadi 07.30 WIB hingga 16.30 WIB dalam periode
tanggal 11 Maret 2024 hingga 09 April 2024.

Pelaksanaan magang dibimbing oleh Supervisi dari PT Pura Mayungan, yakni
Ibu Yanti Bong. Namun, terkait dengan koordinasi tugas penulis didampingi oleh
Ibu Christine selaku senior Marketing di PT Pura Mayungan (PMElectric). Pada
saat penulis berada di kantor, terdapat banyak senior yang membantu penulis dalam
melaksanakan magang, namun nama yang tertulis di atas merupakan pembimbing

penulis dan bertanggung jawab atas sesuatu yang dikerjakan oleh penulis.

Divisi Sales and Marketing di PT Pura Mayungan (PMElectric) dipimpin oleh
Ibu Yanti Bong sebagai supervise sekaligus memegang tanggung jawab karyawan
yang berada di divisi Sales and Marketing. Koordinasi tugas karyawan akan
langsung kepada Ibu Yanti Bong, selaku atasan yang bertanggung jawab terkait
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dengan tugas yang dilakukan para karyawan hingga mendapatkan suatu proyek

untuk kelangsungan penjualan produk di PT Pura Mayungan.

3.2 Tugas dan Uraian Kerja Magang

3.2.1 Tugas Kerja Magang

Divisi Marketing di PT Pura Mayungan memiliki beberapa peran

penting dalam terbentuknya proses penjualan produk perusahaan.

Divisi Sales and Marketing akan selalu berdampingan dan bekerja sama

sehingga adanya terbentuk suatu kesepakatan dengan konsultan dan

kontraktor terkait dengan suatu proyek yang menciptakan penjualan.

Pada PT Pura Mayungan, penulis memiliki beberapa tugas yang

diberikan oleh koordinator Ibu Christine. Jenis tugas ini merupakan

tugas rutin atau deskripsi tugas yang biasanya diberikan oleh

koordinator. Tugas tersebut akan ditampilkan pada tabel 3.2.1.

Tabel 3.2 1 Tugas Utama Penulis

dengan proyek yang
akan datang dan
PT

Mayungan

memasukkan
Pura

sebagai spesifikasi
dalam proyek

tersebut.

No | Jenis Pekerjaan Tujuan Koordinasi Frekuensi
1 | Kunjungan Berfungsi agar | lbu Christine | Weekly (2-4
konsultan konsultan (Marketing days)
memberikan Specialist)

informasi terkait
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2 | Membuat desain

Pembuatan  desain
ini terdiri dari desain
yang  dibutuhkan
seperti banner,
ucapan hari raya,

dan lainnya.

Ibu Christine
(Marketing
Specialist)

Monthly

3 | Follow up proyek

Follow up proyek
ini dilakukan
dengan melakukan
koordinasi  kepada
divisi Sales terkait
dengan  konsultan
atas kendali
Marketing dengan
proyek yang
dilaksanakan oleh
divisi Sales.

Ibu Christine
(Marketing
Specialist)

Daily

4 | Merapikan data
BCI

Merapikan data BCI
yang digunakan
untuk  mengetahui
suatu konsultan
yang memegang

proyek tertentu.

Ibu Christine
(Marketing
Specialist)

Every Friday

5 | Pengecekan data
pemasaran  dan

penjualan.

Pengecekan data ini
berhubungan

dengan rekap data
pemasaran yang
digunakan untuk
mencocokan nomor

PO, tipe panel, kode

Pak Saipul
(Head of

Administration)

Weekly
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pemesanan, dan
penjualan pada

bulan tertentu.

Terkait dengan kegiatan yang akan dijelaskan pada tabel berikut
adalah kegiatan penulis dari awal masuk ke tempat magang hingga
selesai. Kegiatan ini berhubungan dengan semua kegiatan atau
pekerjaan yang dilakukan penulis dalam pelaksanaan magang, terkait

dengan tugas yang diberikan oleh supervisi, mentor, dan divisi lain.

Pada tabel ini, kegiatan tersebut dikoordinasikan oleh berbeda
mentor dan koordinator dalam pelaksanaan pekerjaan. Hal tersebut
didasarkan dari adanya mentor dan supervisi yang memiliki dinas kerja
keluar kota, sehingga penulis dititipkan oleh mentor dari divisi lain

dalam pelaksanaan kerja selama magang pada hari tertentu.

Tabel 3.2 2 Kegiatan yang Dilakukan Selama Magang Berkaitan Dengan Pemasaran

1. Membuat konsep ide | lIbu Christine | 1 Minggu | 08/01/2024

Konten terkait hari (5 Hari)
raya.

2. Melakukan  rekap Ibu Christine | 1 Hari 12/01/2024
data pemasaran | dan Pak

terhadap konsultan, | Saipul
melakukan

pencarian dan list
terkait dengan
konsultan yang ingin
di pasarkan, dan
melakukan

pencarian dan list
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terkait dengan

yang
ingin di pasarkan.

konsultan

Kunjungan ke Ibu Yanti, | 1Hari 15/01/2024
pabrik untuk | Pak Vincent,
melakukan meeting | dan lbu Dhea
bersama client FAT
(Factory Acceptance
Testing).
Membuat Company | Ibu 2 16/01/2024
Profile dan Yant Min
presentasi hasil dari i gou
Company  Profile | dan  Ibu (10 Hari)
yang telah Christine
dibuat.
Membuat bahan | Ibu Christine | 1 Minggu | 19/01/2024
presentasi PT Pura (5 Hari)
Mayungan.
Membantu divisi Pak Saipul 1 Hari 25/01/2024
administrasi  dalam
menyusun data
berkaitan ~ dengan
pemasaran proyek.
Berangkat perjalanan | lbu 3 Hari 25/01/2024
dinas dari Jakarta Yant
ke Yogyakarta untuk | i, Pak
kunjungan ke | Vincent,
proyek client dari
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PT Pura Mayungan

yang bernama
Grand Inna
Malioboro

(Yogyakarta). Selain
itu, adanya
pertemuan dengan
klien untuk

dilakukan  Meeting

Project.
8. Melakukan Pak Saipul 1 Hari 29/01/2024
pengecekan terhadap
data pemasaran
dari proyek
Carstensz.
9. Bertemu dengan | Ibu Christine | 1 Hari 30/01/2024
konsultan Arnan
Pratama di Cipinang
Indah dan konsultan
kedua dari Metakom
(MTKP) di kantor
Puri.
10. Melakukan Ibu Dhea 1 Hari 01/02/2024
kunjungan ke
konsultan di
Metakom.
11. Melakukan Ibu Dhea 1 Hari 07/02/2024
kunjungan konsultan
Metakom di Jalan
Meruya llir.
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12. | Membuat poster | lbu Yanti 1 Hari 13/02/2024
ulang tahun PT Pura dan Ibu
Mayungan Yang | christine
ke- 49.
13. Kunjungan ke | Ibu Dhea 1 Hari 15/02/2024
konsultan Pak
Jeffery, PT DPE
(Duta Pratama
Engineering).
14. Menyusun dan | Pak Anggi 1 Hari 16/02/2024
merapikan data BCI
terkait dengan
proyek PT Pura
Mayungan.
15. Melakukan  follow | Pak Saipul Setiap 19/02/2024
up proyek ke divisi Minggu
Sales.
16. Melakukan Ibu Christine | 1 Hari 19/02/2024
kunjungan
konsultan ke Mitra
Bahana Engineering
(Pak Adam).
17. Melakukan Ibu Christine | 1 Hari 20/02/2024
kunjungan konsultan
di Jalan Cipulir V
No. 67, Jakarta
Timur.
24

Pemasaran Produk dalam ..., Ryu Ronald Moriensen, Universitas Multimedia Nusantara




18.

Membuat design
peta Indonesia dan
melakukan input
data penjualan
untuk PT Pura

Mayungan.

Pak Vincent

2 Hari

21/02/2024

19.

Membuat  design
banner untuk acara
Meet Up PT Pura

Mayungan.

Ibu Yanti
dan Ibu
Christine

2 Hari

26/02/2024

20.

Melakukan
kunjungan
konsultan Bemakom
di Transmart
Cilandag dan
konsultan PT
Wolferstan Trower
di Cibis Nine.

Ibu Christine

1 Hari

28/02/2024

21.

Membuat design

banner email dan

melakukan revisi.

Ibu Christine

1 Minggu
(5 Hari)

29/02/2024

22.

Melakukan
kunjungan konsultan
di  Hotel Royal
Tulip Gunung
Geulis (Bogor)
terkait dengan

proyek Carstensz

Ibu Dhea

1 Hari

29/02/2024
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23. Melakukan Pak Anggi 1 Hari 01/03/2024
kunjungan konsultan
di PT Cometindo
Mitra Inti, Ciledug.
24. Melakukan Pak Vincent | 1 Hari 06/03/2024
penambahan design
logo perusahaan
terkait dengan "Top
10 Customer over
last 5 years".
25. Melakukan Pak Anggi 1 Hari 06/03/2024
kunjungan
konsultan PT
Lasarez  Dinamika
(Pak Eka) di Jakarta
Barat.
26. | Melakukan design | Ibu Christine | 2 Hari 07/03/2024
terkait brosur
produk Busduct
Schneider.
27. | Melakukan weekly | Ibu Yanti 1 Hari 08/03/2024
meeting bersama
dengan divisi
Marketing dan Sales.
28. Mencatat data dari | Pak Saipul 1 Hari 14/03/2024
Sales untuk dirapikan.
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29.

Membantu  pihak
Sales terkait dengan
RFQ (Request for
Quotation) dan
follow up tipe
produk suatu proyek

ke divisi Sales.

Pak Saipul

1 Minggu
(5 Hari)

18/03/2024

30.

Membuat  design
terkait dengan kartu
ucapan Hari

Idul Fitri 1445H.

Raya

Ibu Christine

4 Hari

19/03/2024

31.

Kunjungan
konsultan PT
Branusa Widnell di
Jakarta Pusat.

Ibu Christine

1 Hari

19/03/2024

32.

Melakukan
pengecekan terhadap
design kartu ucapan

perorangan.

Ibu Christine

1 Hari

20/03/2024

33.

Melakukan
up proyek kepada
terkait

follow

pihak Sales
dengan bulan

februari.

Pak Saipul

1 Hari

26/03/2024

34.

Membantu
mengkategorikan
pembagian hampers

ke konsultan.

Ibu Christine

1 Hari

28/03/2024

27

Pemasaran Produk dalam ..., Ryu Ronald Moriensen, Universitas Multimedia Nusantara




35. | Melakukan design | Ibu Christine | 4 Hari 01/04/2024
dan revisi design
terkait dengan
ucapan  di postan
Instagram.
36. Melakukan Ibu Christine | 1 Hari 09/04/2024
pengecekan data
alamat konsultan.
37. Mengecek data | Pak Saipul 1 Hari 16/04/2024
BCI terkait dengan
kontraktor suatu
proyek.
38. Membuat  design Ibu Christine | 3 Hari 17/04/2024
kasar terkait dengan
design Hari Buruh
Internasional.
39. Membantu pihak | Pak Saipul 1 Hari 18/04/2024
Sales dalam
pengecekan data
penawaran rusun
ASN 4 IKN dan
Upload data
penawaran  Rusun
ASN 4 IKN di E-
Procurement PT
Brantas Abipraya.
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40. Melakukan Pak 1 Hari 19/04/2024
kunjungan ke | Christopher
kontraktor di PT | (Sales)
Antero Makmur
(Pak Pram).

41. Melakukan  rekap | Pak Saipul 3 Hari 23/04/2024

data pemasaran

terkait dengan
konsultan dan
kontraktor. ~ Selain
itu, melakukan
pendataan  proyek
terdekat pada

bulan Mei.

42. Melakukan Ibu Christine | 1 Hari 25/04/2024

kunjungan di

Jatinegara untuk
menemui lbu Rani
selaku konsultan

proyek.

Seluruh kegiatan pemasaran yang dilakukan selama magang oleh
penulis, penulis menerapkan beberapa konsep pemasaran pada
umumnya. Konsep pemasaran menurut Laksana (2019:1) pemasaran
adalah bertemunya penjual dan pembeli untuk melakukan kegiatan
transaksi produk barang atau jasa. Sehingga pengertian pasar bukan lagi
merujuk kepada suatu tempat tapi lebih kepada aktifitas atau kegiatan
pertemuan penjual dan pembeli dalam menawarkan suatu produk

kepada konsumen (Natalia Stella et al., 2022).
Pada PMElectric ini, pertemuan antara perusahaan dan konsumen
berhubungan dengan pertemuan antara bagian pemasaran dengan
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konsultan. Dengan adanya pertemuan tersebut maka aktifitas tawar
menawar suatu produk terjadi. Namun, pada PMElectric ini lebih
berfokus kepada pemasukkan nama PT Pura Mayungan ini di dalam

spesifikasi suatu proyek yang sedang dikerjakan oleh konsultan.

Berikut ini adalah kegiatan yang dilakukan selama magang namun
tidak berkaitan dengan pemasaran. Kegiatan ini diberikan untuk
membantu divisi lain dalam mengerjakan pekerjaan seperti divisi
administrasi dalam pencocokan data dan pihak lapangan dalam

penyesuaian data 1 dengan data lainnya.

Tabel 3.2 3 Kegiatan yang Dilakukan Selama Magang Tidak Berkaitan Dengan Pemasaran

1.

Perkenalan Company | Pak Saipul, | 1 Minggu|l 08/01/2024
Profile dan sesama | Ibu Christine, (5 Hari)
rekan  kerja  dari | dan lbu Yanti
berbagai divisi,
pembelajaran  terkait
dengan budaya
perusahaan, KPI,
proses kerja
perusahaan, Job Desc,
jadwal  kerja, dan
pembagian tugas di

divisi Marketing.

Melakukan Pak Saipul 1 Hari 31/01/2024
pencocokan data
penjualan dari proyek

Carstensz (Schneider).
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3. | Melakukan rekap data | Pak Saipul 1 Hari 06/02/2024
dan penyesuaian data

Supplier Schneider.

4. | Melakukan Pak Saipul 1 Hari 14/02/2024
pengecekan ulang dan
revisi terhadap data

pre order dari

Schneider.
5. | Membantu pihak | Pak Mulyono | 1 Hari 27/02/2024
lapangan dalam

menyusun data Bill of

Materials.

6. | Melakukan Ibu Christine | 1 Hari 05/03/2024
pembelajaran  terkait
dengan Signature di
Outlook.

7. | Menyusun data serial | Pak Saipul 1 Hari 12/03/2024
number KWH meter

dari Schneider.

8. | Weekly meeting | Ibu Yanti 1 Hari 15/03/2024

dengan divisi estimasi.
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9. | Melakukan pengecekan| Pak Saipul 1 Hari 20/03/2024
terhadap data panel
listrik.

10. | Membantu  supervisi | Ibu Yanti 1 Hari 27/03/2024
ke bank untuk|
mencairkan cek.

11. | Melanjutkan Pak Saipul 1 Hari 05/04/2024
pencocokan data
dalam serial number
dan nomor PO.

12. | Melakukan rekap data | Pak Saipul 3 Hari 26/03/2024
absensi  dari  divisi
Sales, Marketing,
Administration, dan
Estimator.

3.2.2 Uraian Kerja Magang

Uraian tugas kerja magang tersebut terdiri dari 5 poin utama.
Uraian tugas ini berdasarkan tugas utama yang dilakukan oleh penulis
pada saat melakukan kegiatan magang di PT Pura Mayungan
(PMElectric).

1. Kunjungan Konsultan
Pemasaran pada PT Pura Mayungan lebih berfokus kepada
perusahaan yang bersifat B2B. Hal ini dinilai dari adanya produk

yang diciptakan oleh PT Pura Mayungan yang bersifat low voltage.
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Panel listrik ini biasanya digunakan dalam melakukan supply panel
listrik pada sebuah gedung atau bangunan dalam skala besar. Maka
dari itu, pemasaran yang dilakukan oleh PT Pura Mayungan
berbeda dengan perusahaan lain yang biasanya melakukan
pemasaran langsung ke perorangan.

Pemasaran pada PT Pura Mayungan lebih berfokus kepada
pemasaran dan menjaga hubungan baik dengan konsultan dan
kontraktor. Hal ini dinilai dari adanya konsultan dan kontraktor
dibutuhkan pada saat pembangunan sebuah proyek, sehingga
konsultan atau kontraktor tersebut dapat memberikan saran kepada
pemilik proyek untuk menggunakan PT Pura Mayungan dalam
penyediaan panel listrik proyek tersebut. Selain itu, berhubungan
teori yang berkaitan dengan Personal Selling, menurut (Julitawaty
et al., 2020), Personal Selling adalah interaksi antar individu,
saling bertemu muka yang ditujukan untuk menciptakan,
memperbaiki, menguasai atau mempertahankan hubungan
pertukaran yang saling menguntungkan dengan pihak lain. Maka
dari itu, dengan adanya Personal Selling yang dilakukan PT Pura
Mayungan, maka memberikan keuntungan untuk mempertahankan
hubungan dengan konsultan agar tetap baik.

Dalam melaksanakan kerja magang di PT Pura Mayungan,
penlis sering untuk diajak bertemu dengan konsultan untuk
mengetahui cara belajar mendekatkan diri ke konsultan. Dalam
melakukan kunjungan ini, penulis belajar banyak hal dalam
melakukan kunjungan dan harus bersikap seperti apa dalam
menghadapi konsultan yang memiliki sifat berbeda. Kunjungan
konsultan ini digunakan untuk menjaga hubungan baik dengan
klien dan konsumen. Berdasarkan pengetahuan penulis pada saat
kuliah dengan mata kuliah Integrated Marketing Communication
dalam buku Advertising & IMC: Principles and Practice, Global

Edition (11th Edition) (Moriarty, Mitchell, Wells, dan Wood,
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2018), menjaga hubungan baik dengan klien atau konsumen
memberikan dampak baik bagi perusahaan. Hal tersebut dinilai
juga berdasarkan akan adanya kemungkinan untuk repeat order
atau pembelian kembali dari klien atau konsumen jika perusahaan
memiliki citra baik dan dapat menjalin hubungan yang baik untuk
kepentingan bersama. Berikut ini adalah beberapa contoh

kunjungan konsultan dari penulis di berbagai tempat.

Gambar 3.2.2 1 Kunjungan Konsultan
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Foto dokumentasi diatas adalah beberapa bentuk contoh
penulis dalam melakukan kunjungan ke konsultan dan kontraktor.
Pada kunjungan pada konsultan dan kontraktor ini biasanya lebih
berfokus pada meningkatkan hubungan relasi antara kedua belah
pihak dan menanyakan proyek terbaru yang sedang mereka jalani.
Setelah mereka memberikan proyek yang dinilai baru, pihak
pemasaran akan memberikan informasi proyek tersebut ke divisi
Sales. Namun, dalam pemberian informasi ini, penulis tidak
diberikan tugas dalam pemberian informasi tersebut, melainkan
mentor dari penulis tersebut langsung melakukan kontak kepada

divisi Sales.

Foto dokumentasi tersebut adalah foto dari 3 kunjungan
saja. Hal tersebut dinilai dari adanya beberapa konsultan atau
kontraktor yang biasanya tidak ingin melakukan dokumentasi
bersama, sehingga penulis hanya dapat melakukan dokumentasi
tanpa adanya wujud konsultan atau kontraktor yang akan
ditampilkan di bagian lampiran.

Selain itu, pada bulan ramadhan kunjungan ke konsultan di
bekukan. Hal tersebut dinilai dari adanya sikap toleransi dalam
melakukan kunjungan ke konsultan. Beberapa konsultan juga
menolak diajak bertemu. Namun, dari PT Pura Mayungan
memberikan solusi dengan melakukan acara buka bersama yang
dilakukan pada jam setengah 6. Pada saat acara buka bersama ini,
penulis tidak mengikuti acara tersebut, karena acara tersebut
biasanya diikuti oleh seluruh atasan dari kedua belah pihak
sehingga hanya beberapa orang saja dari pihak pemasaran yang
ikut. Hal tersebut juga dinilai dari adanya kuota maksimal yang
biasanya diadakan oleh kedua belah pihak dalam melakukan acara

buka bersama tersebut.
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2. Pembuatan Desain

Tugas kedua yang biasanya penulis lakukan adalah
pembuatan desain. Pembuatan desain ini biasanya berhubungan
dengan pembuatan desain terkait dengan hari raya atau tanggal
merah dalam melaksanakan hari libur nasional, hari ulang tahun PT
Pura Mayungan, banner meet up, desain peta penjualan, presentasi,
company profile, brosur, hingga kartu ucapan. Pembuatan desain
ini dilakukan oleh perusahaan agar, masyarakat mengetahui bahwa
perusahaan juga berfokus dan peduli terhadap hari raya. Selain itu,
dengan adanya desain seperti postingan Instagram, masyarakat
dapat mengetahui juga bahwa suatu perusahaan berperan aktif
secara online. Berdasarkan penelitian Sidik dalam (Handayani et
al., 2020), desain suatu produk dapat meningkatkan kepuasan
konsumen. Maka dari itu, desain yang dibuat oleh PT Pura
Mayungan diharapkan dapat meningkatkan minat dan kepuasan
dari konsumen untuk melihat kepedulian dan keaktifan perusahaan
dalam membuat suatu desain yang dinilai bermanfaat.

Desain yang dibuat oleh penulis ini juga dibantu oleh Ibu
Christine selaku mentor penulis untuk penunjang pembuatan
desain yang menarik. Selain itu, Ibu Christine juga membimbing
penulis dan memberikan masukan untuk bagaimana peletakkan

desain agar enak dilihat dan menarik.
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Berikut ini adalah beberapa contoh desain yang dilakukan
oleh penulis. Desain ini dilakukan oleh penulis dengan bantuan dari
Ibu Christine dan ide pribadi penulis untuk berkreativitas. lbu
Christine membebaskan penulis untuk melakukan desain, namun
setelah desain tersebut telah dibentuk, Ibu Christinne akan

memberikan masukan yang harus direvisi oleh penulis.
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Gambar 3.2.2 2 Contoh Desain Gambar Hari Raya

Gambar diatas adalah contoh desain gambar hari raya yang
dikerjakan oleh penulis dalam pelaksanaan magang. Desain
gambar hari raya ini dikoordinasikan juga dengan mentor, yakni
Ibu Christine semasa melakukan edit dan pemberian ide dari

mentor yang digunakan dalam mengerjakan desain tersebut.
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Namun, pada saat pembuatan desain gambar hari ulang
tahun PT Pura Mayungan, penulis melakukan koordinasi dengan
Bapak Martin sebagai HRD dari perusahaan PT Pura Mayungan.

<10 t Pak Martin PM O

Sore

@ PMElectric

Best Value Electrical Solution

¢
<
Seals borkary dan melayani @

seponul hat

“PT PURA MAYUNGAN...lisd

Sore Pak Martin v

Ada yang bisa dibantu pak? %
selendangnya jgn warna gold ....

Atau saya ganti warna merah aja pak?
1 N4

Coba dicari yg pantas dan cantik

9 turun dikit lagi dan lebih nempel juga
ke 4 ya @

Gambar 3.2.2 3 Bukti Koordinasi Chat dengan Pak Martin

Gambar diatas adalah bukti koordinasi Chat dengan Pak
Martin selaku HRD PT Pura Mayungan. Dalam koordinasi
tersebut, penulis mengajukan beberapa desain gambar. Desain
gambar tersebut akan dipilih oleh Pak Martin, hingga pada
akhirnya akan dilakukan revisi sesuai dengan keinginan
perusahaan. Hasil dari revisi tersebut akan diajukan ke pimpinan
perusahaan untuk menilai apakah cocok untuk dijadikan sebagai

desain gambar hari ulang tahun PT Pura Mayungan.
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Gambar 3.2.2 4 Contoh Desain Gambar Banner Meet Up ke Malaysia

Gambar diatas merupakan contoh desain gambar banner
meet up antara perusahaan yang berada di pengawasan PT Pura
Mayungan yang terdiri dari PMElectricc PEN, dan PMTE.
Kunjungan ini dihadiri oleh petinggi perusahaan masing-masing

dari berbagai perusahaan.

We Provide Solution for

JPMElectric ABB ABB Schneider Schneider
I.v Swltcmolrd System Pro-E Power SENplus IPM Prisma Busduc(

jEfl B df ~~ 'am

Y ,mhm(nuuppon N
247 ol
‘ 085§1-22-6077 } ‘wm deptl @pm-electric.com

Gambar 3.2.2 5 Contoh Desain Gambar Banner Email
Gambar diatas merupakan contoh desain gambar banner
email yang digunakan dalam aplikasi OneNote sebagai banner

email yang terletak di paling bawah email atau sebagai body email.
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Gambar 3.2.2 6 Contoh Desain Gambar Peta Persenan Penjualan

Gambar diatas merupakan contoh desain gambar peta
penjualan dalam bentuk persenan seluruh Indonesia. Peta ini akan
digunakan oleh Pak Vincent, selaku manajer perusahaan untuk

melakukan presentasi kepada klien.

TOP 10 Customer over last 5 years

/f\\ A
Apical PP aBus @ rerscseans FE

PT Daya Cipta
Anugerah Mandiri
12.2% 7.6% 7.6% 4.4% 3.8%

Apical Group PT PP (Persero) PT Sinar Artha Mulia PT Adhi Persada Gedung

- %)
K - %
D JAYANTARA <o PBS /{é
PT.KARYAINTERTEK ~ PT JAYA KENCANA =
KENCANA
PTKarya Intertek PT Jaya Kencana PT Jayantara Artha PT i g PT Depok
Kencana Mandiri Sarana Asri
3.3% 3.1% 2.9% 2.9% 2.8%

Gambar 3.2.2 7 Contoh Desain Gambar TOP 10 Customer over last
5 years

Gambar diatas merupakan contoh desain gambar TOP 10
Customer Over last 5 years. Pekerjaan ini diberikan oleh Pak
Vincent, selaku manajer perusahaan yang akan digunakan untuk
menunjukkan kepada klien bahwa dalam 5 tahun terakhir,
customer dari PT Pura Mayungan (PMElectric) terdiri dari

beberapa perusahaan tersebut.
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PT PURA MAYUNGAN

SINCE 1975

HEAD OFFICE
Jalan Hayam Wuruk No. 4 E-G-I, Jakarta

FACTORY
Jalan Industri Keroncong No. 95, Jati Uwung -
Tangeran

Gambar 3.2.2 8 Contoh Desain PPT Presentasi PT Pura Mayungan (PMElectric)

Gambar diatas adalah contoh desain PPT presentasi PT Pura
mayungan. PPT tersebut digunakan untuk melakukan presentasi
terkait dengan PT Pura Mayungan pada saat ada kunjungan ke
pabrik hingga perkenalan PT Pura Mayungan ke klien. Untuk PPT
lengkap dari desain tersebut dapat diakses di tautan berikut
https://bit.ly/PPTPMElectric
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Best Value Electrical Solution
PT PURA MAYUNGAN

We Contribute to improve the quality of life by
providing Quality & Efficient Electrical Switchboard.

Gambar 3.2.2 9 Contoh Desain Company Profile PT Pura Mayungan
(PMElectric)

Gambar diatas adalah contoh desain Company Profile yang
dibuat oleh penulis pada saat membuat desain Company Profile
dari PT Pura Mayungan (PMElectric). Menurut Kriyantono
(2012:239) Company Profile adalah produk tulisan praktisi Public
Relations yang berisi gambaran umum perusahaan (Ekonomi &
Bisnis, n.d.). Gambaran ini tidak sepenuhnya lengkap, detail dan
mendalam namun, perusahaan bisa memilih poin-poin apa saja

yang ingin disampaikan secara terbuka kepada publiknya.
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Pembuatan Company Profile bagi PT Pura Mayungan
(PMElectric) berfungsi sebagai panduan dan gambaran perusahaan
secara singkat agar klien atau konsumen dapat melihat bagaimana
bentuk perusahaan PT Pura Mayungan (PMElectric). Dengan
adanya Company Profile ini diharapkan dapat menjelaskan dan
menunjukkan produk apa saja yang dijual dari perusahaan. Pada
saat pembuatan Company Profile ini, bahan yang diperlukan telah
diberikan oleh Ibu Christine sebagai penunjang isi dari Company
Profile. Untuk Company Profile lengkapnya dapat diakses melalui
tautan berikut https://bit.ly/CompanyProfilePMElectric

Schneider

@ PMElectric

Best Value Electrical Solution

Electric Busway

Schneider

Pl ﬂ vt -
(BO0A.

High powe
S0004)
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Contact Us

® 021-386-6228

© pm@pm-electric.com

® www.pm-electric.com

Gambar 3.2.2 10 Contoh Desain Brosur Busduct Schneider (PMElectric)

Gambar diatas adalah Contoh desain brosur Busduct
Schneider PMElectric. PMElectric juga sebagai distributor
Busduct atau Busway dari Schneider. Pembuatan brosur ini
digunakan agar PMElectric dapat dengan mudah mengenalkan
bahwa PMElectric juga sebagai penyedia produk Busduct atau
Busway dari Schneider. Untuk brosur lengkapnya dapat diakses
melalui tautan berikut https://bit.ly/BrosurSchneicerPMElectric

@ PMElectric

Best Value Electrical Solution
To: Bapak Herri
PT PP (Persero) Tbk
Mengueaplan
Selamat Hari Raya

Idul Fitri
1445H

Molkon Waaf Lakie daw latin

z
=

Gambar 3.2.2 11 Contoh Desain Gambar Kartu Ucapan

Gambar diatas merupakan contoh desain gambar kartu

ucapan yang dibuat oleh penulis. Kartu ucapan ini digunakan untuk
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pembagian hampers kepada konsultan dan klien dari PT Pura
Mayungan (PMElectric).

3. Follow up proyek
Tugas ketiga dari penulis adalah melakukan follow up
proyek. Follow up proyek ini dilakukan dengan adanya kerja sama
dengan pihak Sales dalam melakukan follow up. RFQ atau Request
for Qualification yang akan dilakukan follow up berkaitan dengan
update proyek berhubungan dengan status proyek dan tipe panel

yang digunakan dalam suatu proyek.

Status 0. |AFTER REVISI

1. |CONSULTAN DESIGN | 4. |CLARIFICATION 7. |CONTRACTOR WINNER 10. |POSPONDED

2. |BUDGETING 5. |CLARIFICATION FINAL 8. |SHORT LIST PANEL MAKER | 11, |PURCHASE ORDER
3, |OFFER 6. |SHORT LIST CONTRACTORS | 9. |PANEL MAKER WINNER 12, |LOST

Gambar 3.2.2 12 Status RFQ Proyek

Gambar diatas merupakan status yang ada di RFQ
berhubungan dengan suatu proyek tertentu. Status tersebut terdiri
dari 12 status, dimana berdasarkan pengalaman pribadi dalam
melakukan update proyek, status Budgeting, Short List
Contractors, Contractor Winner, Short List Panel maker, Panel
Maker Winner, Purchase Order, dan Lost yang paling sering
digunakan. Status proyek ini berfungsi agar divisi Marketing,
Sales, supervisi dan manajer mengetahui status sebuah proyek
yang sedang berjalan, ataupun gagal.

Pada update proyek RFQ ini terdiri dari 9 Sales yang
memiliki masing-masing proyek berbeda antara satu sama lain.
Seperti contoh dalam 1 bulan, 1 Sales dapat menangani dan
mendapatkan 3-5 proyek dengan nilai yang dinilai cukup tinggi.
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SERLY 1 BRD L B (] fp U257.000 7
SERLY o L] L (80 M fp 800.000.000 1]
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18424 007 B0 IND o \GEDUNG fp 3.200.000.000 0
18424 57 L IND H GEDUNG 37 BIOf fp 27.508.000.000 0
18424 005 L IND o {IKT2 ANNEX DATA CENTER fp 118.488.435.600 5
18424 007 B0 IND H fp 3.200.000.000 0
18424 57 L IND H fp 27.508.000.000 0
18424 010 L MET fp 52.487.000.000
184n24 007 :1] IND H fp 3.200.000.000 12
184n24 157 L IND H fp 8
184n24 002 RLATL L IND H fp []
184n24 o7 L IND A3 ISMART TARIUN PT. SINARMAS AGR SCH LOKAL fp £0.000.000 12
184n24 016 L IND A3 IPANEL MNS{MULT! NABAT! SULAWESI| MALED PR 1610003881 fp 21503800 12
184n24 [ L IND A3 IPANEL EPC 50081 TANK GORONTALO fp 194784300 12

Gambar 3.2.2 13 Contoh Bentuk RFQ

Gambar diatas merupakan contoh bentuk update proyek
RFQ pada divisi Sales. Pada proyek tersebut terdiri dari Tanggal
proyek masuk, nomor dari RFQ tersebut, REV, produk,
departemen, CRO yang merupakan Sales yang menangani, nama
proyek, nama pelanggan atau konsultan dan kontraktor yang
menangani, merek, tipe panel, nilai proyek, hingga status yang
sedang berjalan.

Jangka waktu pengerjaan RFQ ini, penulis biasanya
melakukan follow up proyek ke divisi Sales setiap hari. Hal tersebut
dilakukan karena biasanya tidak semua Sales datang ke kantor
setiap hari. Terdapat beberapa Sales yang hanya datang ke kantor
melakukan absensi dan langsung lanjut untuk bertemu dengan
kontraktor atau mendatangi sebuah proyek untuk melakukan

pemantauan.

4. Merapikan data BCI
BCI adalah pusat informasi suatu proyek yang tercantum
pada data BCI. Merapikan data BCI adalah digunakan agar pihak

pemasaran dan sales dapat mengetahui proyek yang sedang
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berjalan setiap minggunya. Data BCI ini akan dikirimkan ke PT

Pura Mayungan pada setiap jumat. Pada saat data tersebut

didapatkan oleh perusahaan, maka penulis langsung merapikan

data tersebut dengan mengkategorikan data tersebut berdasarkan

Project ID, Project Type, Project Name, hingga Project Value.

N0 |Project D Project Type [Project Name et Stage Project Status Local Value Type
1
FACTORY | MARKET | WAREHOUSE | OFRCES | CAR
J— FWRRIEI'l‘\L:FOFKSI.N I | |PELABURAN L& MEULEE & SENTRA KELAUTAN & — ender Clled 74998 000,000 e
01600 Ly i S —————] e Construction ender Cal 74,948,000,000, ension
- 16 bulings - complet
FACTORY | MARKET | WAREHOUSE | OFFCES | O8R | 0 . .
a0 ARK| CHLLY e | ML T ELABUHAN LA MEULE & SENTRA KELAUTAN & R - . cszom
236016002 PARK | CIVIL WORKS | RESTAURANT | HALL | l\JHKSFC)jEF KANAN TERPADU - SABANG (PACKAGE 2024) Pre-Construction Tender Called 74,848,000,000. [Extension
gl storey
OUSE [ OFFCES [ AR | o .
R R ELABUHAN LA MEULE & SENTRA KELAUTAN & R - . cszom
236016002 RANT | HALL | l\JHKSFC)jEF KANAN TERPADU - SABANG (PACKAGE 2024) Pre-Construction Tender Called 74,848,000,000. [Extension
orey
OUSE | OFRCES [ CAR | " _
ELABUHAN LA MEULEE & SENTRA KELAUTAN &
TAURANT | HALL | WORKSHO? e Construnt e MBI [Etension
01600 STARANT [ AL | WORSHOP o oo sasn paccacs o) Pre Construction Tender Called ASB000000.  [Edtension
ngle storey
OUSE | OFRCES [CAR [ i _
ELABUHAN LA MEULEE & SENTRA KELAUTAN &
T | HALL | WORKSHOP e Construc e G MBI, [Etension
01600 AL [ WORKSICPL v o sssan (pacesce o) Pre Construction Tender Called ASB000000.  [Edtension
orey
OUSE [ OFFCES [CR | .
ELABUHAN LA MEULEE & SENTRA KELAUTAN &
T | HALL | WORKSHOP e Construc e 74,928,000,000. ension
1501600 RESTAURANT | HALL | WORSHOPL. oo eomnol s PACOsGE 202) Fre-Construction Tender Called 4S48.000,000.  [Extension
- 16 buildings - comgletion - single storey
23545900 VAAREHOUSE - new - sinle storey NDOGROSIR DISTRIBUTION CENTRE - MEDAN Pre Construction Tenter Closed -Tenderers Listed (4000000B000.  [New consinuction
135459000 ViAREHOUSE - new - singe storey NDOGROSR DISTRIBUTION CENTRE - MEDAN Pre Construction Tenter Closed -Tenderers Listed 40000000000, [New construction
2135489002 WAREHOUSE - new - single storey INDOGROSIR DISTRIBUTION CENTRE - MEDAN Pre-Construction Tender Closed - Tenderers Listed 140,000,000,000. [New comstruction
235459000 ViAREHOUSE - new - singe storey MDOGROSIR DISTRIEUTION CENTRE - MEDAN Pre Construction Tentder Closes -Tenderers Lsted (40000000000, [Nesw comstruction

Gambar 3.2.2 14 Contoh Gambar Data BCI

Gambar diatas merupakan contoh gambar data BCI yang

telah dirapikan. Fungsi Merapikan data BCI ini adalah agar pihak

pemasaran dan Sales mudah untuk membaca dalam pembagian

data tersebut dan melihat proyek yang sedang berjalan.

5. Pengecekan data pemasaran dan penjualan
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Best Value Electrical Solution SUBTOTAL fo LSEHMRST

TANGGAL™| NOPENAWARAI | REV | PRODUC | DEFT | cRO NAMA PROYEK PELANGGAN MR _ NOMORI0 NOMORPD. PO
1002 5 £l ™ [ XS Jetty 7. SEMESTA ALAM PERMAL 188 :3 o LMBTEIN
m & b can [ o 7. TATAMETRIKKA NUSANTARA SH fa 00000
15003 1 &5 w =) » 0 PT. MORITAMA INDOKARY a5 5] 0.000.00
Boen b w5 ™ @ | w 7. SINAR ARTA MULIA 158 fo B353E00
Boen s ALRD ™ an ™ % DURENTIGA - INDONESIA (3T, AD¢H PERSADA GEDUNG st o 85000
B0k 0% ALRD ™ @ | w ANSPARK BEKASI 7. ADH PERSADA GEDUNG st ) 240000
58 L] ™ IND o PT. MC PET FILM INDONESIA- 022 IND/CH/%/2023 4100007056 Rp 4437000
05 w0 B @ | e A [FT. 1A KENCANA S [NoNso fa BRI
- - ™ @ | e E e ST, FOMA MITRA TEKNCLOGI ENGRG | SOCOMEC [NMSM " 00w

= ® ™ no | oy [ABPSM2SUMSELLANBASE 7. PARAMITA BANGUN SARANA 188 fo

I £l b D | KM [TORYORIVERSDETOWERTES 7. SINAR ARTA MULIA T fa TS
o0 ALRD ™ w | o 1. NEU IGF INDONESIA s fa WELA0
o ] B @ | e 1. TOVASAE BERKAH ABADI s fa 0000
W ] ™ | o 7. PARAMITA BANGUN SARANA st o 1215930
128 KR ™ @ | w 7. KOTELINDO MURN = o 75200
m ] b D | OH [SHOWROOMMITSUBISH FUSOLAMPUNG |PT, DASATRIA UTAMA 0 70112303514 fa 1500000
1N m 7 ™ CBD | KM [FS. KANKER DHARMAIS AKARTA #1.26 Perser) SOH (03-Canfiowuf20z3 fo 7AN0000

penjualan ini, penulis melakukan koordinasi dengan divisi
administrasi untuk mengetahui nilai PO atau purchase order suatu
proyek. Pengecekan data ini dilakukan agar melakukan perekapan
data tahunan. Pada gambar diatas merupakan data tahun 2023 dari

Dalam pengerjaan pengecekan data pemasaran dan

[AFM PLANT 3 DBITUNG

2023

bulan januari hingga desember.

mengetahui nilai PO dalam tahunan dan proyek yang sedang

Fungsi dari perekapan data ini adalah agar perusahaan dapat

berjalan hingga tahun 2024.

Selain dari tugas utama yang dilakukan oleh penulis, penulis juga
melakukan beberapa pekerjaan yang diberikan oleh divisi lain. Pekerjaan

tersebut sebagai berikut

1. Pencocokan serial

(Serpong)

dilakukan penulis dengan koordinasi bersama pihak lapangan,

Pencocokan data serial number KWH proyek Carstensz ini

Pak Khasan.
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Gambar 3.2.2 15 Contoh Gambar Data Pemasaran dan Penjualan Tahun

number KWH proyek Carstensz
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DATA SERIAL NUMBER KWH LISTRIK ( TOWER -A)
APARTEMEN CARSTENSZ - SERPONG
Kode »
NO Nama Panel No KWH Keterangan No Sertifikat
Komponen
- - - - aiaic D
KWH-1 026819040578 557/802
1 SDB J VILLAA KWH-2 0522062232 557/1558
KWH-3 0522066304
KWH-4 0522062157
KWH-1 0519397084
KWH-2 0519397086
KWH-3 RN026819041665 557/802
2 SDB/9.A KWH-4 RN026819041662 557/802
KWH-5 RN026819041653 557/802
KWH-6 RN026819041664 557/802
KWH-7 RN026819041661 557/802

Gambar 3.2.2 16 Contoh Data Serial Number KWH Proyek Carstensz

(Serpong)
PT. TERA METER INDONESIA Jl. Pesona Metropolitan Kav.631 - Bekasl 17116
SURAT LAMPIRAN HASIL PENGUJIAN
Nomor: 557 /(12%-SKHP/ 22 IMET - DISDAGPERIN
Merek Meter : Schneider Type  ASMEM 3155 Konstanta Meter - 500 Imp/Kwh
Tegangan :3x100(273..480 )V Arus “10(63)A Operator . Tata
Frequensi 150 Hz Kelas = Waktu Uji - 10 Agustus 2022
Suhu Ruang 12325°C Humidity :42 % Lot 02
Beban
NO ""';‘f'ms"" Pengugan Alnbut 2 B c
(1.0) (05) (7.0) 5] 70 05)]
1]2]34]5]005] 1d [imax| id [0.05] d_|imax| Id [005] Id [Imax] Id
31 | 0622062305 [ 0| 0] 0] 0] 0]0,03] 0,04 0,02| 0,07 0,07 0,06] 0,02 0,06 | 0,05] 0,07 | 0,04] 0,09
32 | 0522062309 [0]0| 0|0 00,05[0,08]0,04]0,09]0,07]0,01] 0,04 | 0,04 | 0,08| 0,03 | 0,01] 0,03
33 | 0522062322 | 0| 0| 0] 0| 0]0,09]0,09|0,02(0,05]0.04]0,05]0,05] 0,07 | 0,03]0,05] 0,07 | 0,
34 | 0522062323 [0| 0|0 0] 0]0,02[0,602|0,06| 0,04 | 0.08] 0,03] 0.06[0.05 0,07 | 0,08 0.08
35 [ 0522062334 [0[G|0]0]0]0,04]0,03]0,07]0,06]0.03|0,06|0,08]008[0,02]0.05[0.09 ¢
36 | 0522062349 |0 0| 0|0 0]0,04] 0,05 0,05]0,02] 0,03 0,08 0,07] 0,06]0,09] 0,09] 0,02
37 | 0522062417 |0| 0] 0[ 0] 0]0.01/0,03/0,09/0,03|0.01]0.04] 0.05] 0,08]0,07| 0,04 0,08] 0,
38 | 0522065003 |0 0] 0] 0] 0]0,07|0,06|0,05]0,05]0.05] 0,05] 0,09] 0,09 | 0,04] 0,07 | 0.03
39 | 0522065004 | 0| 0| 00| 0| 0,08]0,04|004]0,08]0.03]0,06]0,02]0,02[0,08]0,05]0.07
40 | 0522065005 |0[0[0]0]0]0,09]0,07[0,06]0.05]0.06]0.08]0.04|0.03/0,030,080.02
41 | 0522065007 O] 0] 0] 0] 0]0,07]0,06] 0,07 0,04] 0,04]0,03] 0,06 0,09] 0,02 ] 0,05] 0,07
42 | 0522065009 | 0|0 0[0]0]0,06]0,05]0,04]0,09]0.05]006]0,06]0,02]0,05]0,05|0,05
43 | 0522065010 |0 0| 0| 0| 0[0,04]0,02|0,08]0,06{0.,01]0.07]0,05]0,02] 0,06 0,03] 0,04
rﬂ_ 0522065014 [0 0| 0|0 0| 003]0,04]0,06]0,02]0.04]0,07 0,02 0,01| 0,08 0,06 0.06
45 | 0522065016 | 0| 0| 0| 0] 0]0,04]0,06]0.03]0.03] 0,06]0,02] 0,08 0,06]0,01]0.07 | 0.04
746 [0522065017 [0] 0] 0010 0,05]0,0]0,04]0.03| 0,02 0,06 | 0,06 0,07 ] 0.02] 0,02] 0.04
47 | 0522065029 [0 0| 0[0]0[004[0,03]0.06[0.01[0.08/0.09]0,01[0.09]0,05[0,07| 0.02
48 | 0522065035 0] 0|00 0]0,02]0,06|0,04]0,05]0,09]0,05]0,05|0,03]0,08]0,02]0,06
|49 | 0522065037 | 00| 0| 0|0 0,06]0,05 0,08]0,03[0,02|0,04]0,03[0,07]0,02]0,02/0.04
50 | 0522065039 | 0| 0|01 0[0]0,07[0,02|0,03]0,06]|0,03]0,06]0,06| 0,04 0,04 0,01]0.03
et e g 091 GO
1 | 0522065040 | 0| 0| 0] 0| 00,02 0,04]0,02]0,04|0,09]0,07|0,04] 0,02] 0,06 0.05] 0.06
2 | 0522065042 |0 0] 0] 0|0 0,05[0,08|0,07|0,04]0.08|0,04|0,01]0,03[0,09]0,03] 0,010,
S < < SR 10,03 10,01
| 53 [ 0522065044 [0]0|0[5[0]0,09[0,08]0,04[0.07]0.03]0,02] 0,07 0,06{ 0,05 0,05 0.05
| 54 [ 0522065045 | 0| |G| 6] 610,62]0,02]0,08]0,05]0,070,06]0,08]0,04] 0,04 0,08] 0,03
55 | 0522065047 | 0| 0| 0| 0|0 0,04]0,03]0,03]0,08| 0,02 0,07 0,09 0,07 0,06 0,05 | 0,061
56 0522065050 | 0] 0] 0] 0] 0]0.05] 0,08] 0,621 0.05] 0.07 [ 0,02] 0,07 [ 0,06 | 0,07 [ 0.04 | 04
57 | 0522065054 0| 0|0 O[0[0,67[0,03]0,040.08| 0,03]0.08(0,04]0,01]0,04]0.09 /A
58 | 0522065055 | 0| 0|0|0|0|0,04]0,06|0,070,03]0,05]0,09[0,050,05]0,02]005"
59 | 0522112164 | 0| 0| 0| 0[0[0,08]0,04]0.05]0.07|0,0810,02] 0,06 0,030,060,
60 | 0522112174 |01 0]0101010.0310.0710.0810.0210.0510.0310.0810.0610.07

Gambar 3.2.2 17 Contoh Nomor Seri KWH
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Berdasarkan Gambar 3.2.2 14, data serial number tersebut
harus diisi mengenai nomor sertifikat dan halaman. Nomor
sertifikat dan halaman didapatkan berdasarkan Gambar 3.2.2
15. Data tersebut harus dilengkapi dengan nomor sertifikat dan
halaman agar memudahkan pihak lapangan untuk mengetahui
nomor serial number pada saat pihak proyek Carstensz

melakukan pendataan.

2. Pencocokan data komponen pemesanan dengan keperluan
proyek
Pencocokan data komponen pemesanan, penulis melakukan
koordinasi dengan Pak Mulyono selaku pihak Ilapangan.
Pencocokan data komponen ini didasarkan untuk melakukan
revisi komponen yang dipesan dan keperluan komponen

tambahan pada suatu proyek.

O PMElectric

Best Value Electrical Solution

Project Name : SPAM Kampar - Riau
Title : Panel Tegangan Rendah
Customer : PT. Envitech Perkasa

N D\3|:|:| f\ﬁ H\f—cﬁ Dm"
Q No. : 029/R9.ALT1/TRAND/ABIAP/IPIPMIV/22 i o
a0 BillkoANatEsials

Main Component  : ABB

PC 1SDAOTOB01R!
1SDAOSTESERI ABB
1SDAOBT552R1 ABB

1SDADS7E52RT ABB

PCS
PCS
PC

PCS

[No | ary ] DESCRIPTION [ TYPE 'BRAND
1 11 UNT LvwoPOT —
11 . 4 UNIT FREESTANDING PM-Box__
0 - -
0 1 PC 1SDAOT1821R1 ABB
0 1 PC 1SDAOT3T25R1 ABB
0 1 FC 1SDAOT3887R1 ABB
0 1 PC 1SDAOT3TOORT ABB
0
0 1 PC 1SDAOT1B21R1 ABB
0 1 PC 1SDAOT3T2SR1 ABB
0 1 PC 1SDAOT3887RI ABB
0 1 PC 1SDAOT3TO0RT ABE
0
0 FC 1SDAOTIO31RT ABB
0
0
0
0
0

Slalminlala

1SDADB7550R1 ABB

Gambar 3.2.2 18 Bill of Materials Proyek SPAM Kampar (Riau)

Pencocokan data komponen tersebut dibandingkan dengan
data fisik yang diberikan oleh Pak Mulyono.
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Gambar 3.2.2 19 Contoh Bentuk Gambar Panel

Gambar diatas adalah contoh bentuk gambar panel yang

dilakukan oleh Pak Mulyono. Pak Mulyono meminta penulis

untuk mencocokan data list komponen dalam panel tersebut

dengan dokumen data fisik yang diberikan.
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’é Pak Mulyono PM
& online

2. PE19-4690-DW-E1001-MCC-01
(MCC WTP).pdf 26/02/2024

Sore Pak Mul, ini pak datanya udah saya samain pak. ...,

PART LIST Komp. Panel TR_SPAM
Kampar.bak xlsx

Ok. Terimakasih..
Ryu udah di Cross Check ulang..? .,

Belum saya Cross Check ulang pak

Besok saya cek lagi ya pak -,

ok Ryu. @ Jy 1756

Siap pak Jy 174

Gambar 3.2.2 20 Bukti Koordinasi Chat Pencocokan Data dengan Pak
Mulyono

Gambar diatas merupakan bukti koordinasi Chat dengan Pak
Mulyono selaku pihak lapangan dalam melakukan pencocokan
data SPAM Kampar — Riau yang berhubungan dengan

komponen yang diperlukan dan pemesanan komponen.

3.3 Kendala yang Ditemukan
Selama melaksanakan kerja magang di PT Pura Mayungan
(PMElectric), penulis menemukan beberapa kendala. Kendala tersebut terdiri
dari berikut

1. Berbeda dengan pemasaran pada umumnya
Dikarenakan PT Pura Mayungan merupakan perusahaan
yang bergerak di transaksi B2B atau business to business, maka cara
pemasaran yang dilakukan berbeda dengan pemasaran pada
umumnya.
Pada awalnya penulis mengalami kendala dan kebingungan
mengenai pemasaran yang dilakukan pada PT Pura Mayungan.
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Namun, kendala dan kebingungan tersebut telah berhasil ditangani
dengan dibantu oleh mentor.
2. Minimnya pekerjaan yang diberikan

Dikarenakan job description yang ada di PT Pura Mayungan
(PMElectric) sangat jelas dan teratur, maka dari itu penulis selaku
karyawan magang di perusahaan merasakan pekerjaan yang
diberikan sangat minim. Hal tersebut membuat penulis memiliki
banyak waktu kosong dalam melakukan pekerjaan magang.

Hal tersebut juga sangat dimaklumi oleh penulis, karena
tugas utama dari divisi pemasaran di PMElectric adalah berfokus
kepada kunjungan ke konsultan. Maka dari itu, tugas yang diberikan
kepada penulis dinilai sedikit.

3. Keliru dalam melakukan pencocokan data

Penulis pernah melakukan keliru dalam melakukan
pencocokan data sehingga koordinator melakukan pengecekan
ulang dari seluruh data pencocokan data tersebut. Hal tersebut
merupakan kendala dan sebagai pengalaman bagi penulis untuk
lebih teliti lagi dalam pencocokan data.

3.4 Solusi atas Kendala yang Ditemukan
Solusi yang dilakukan oleh penulis pada saat menghadapi kendala
tersebut adalah sebagai berikut

1. Memperbanyak konsultasi dan kunjungan
Dikarenakan untuk mengatasi kebingungan dari pemasaran
yang dilakukan di PT Pura Mayungan, penulis melakukan konsultasi
kepada mentor dan Ibu Arum Silviani selaku dosen UMN mata
kuliah Digital Marketing. Penjelasan dari mentor dan lbu Arum
Silviani dinilai hampir sama. Mereka menjelaskan bahwa biasanya
karena nilai suatu proyek dinilai sangat besar dibandingkan dengan

pada umumnya, pemasaran yang dilakukan lebih efektif untuk
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meningkatkan identitas nama PT Pura Mayungan dibandingkan
melakukan Digital Marketing.

Selain itu, dikarenakan PT Pura Mayungan juga bergerak di
pasar yang luas dari seluruh Indonesia, pemasaran dengan
melakukan kunjungan ke konsultan itu lebih baik dan lebih
dipercaya dibandingkan melakukan Digital Marketing. Hal tersebut
dikarenakan jumlah nilai proyek yang besar maka klien biasanya
lebih yakin jika klien dapat bertemu secara langsung dengan pihak
pemasaran atau Sales.

Untuk mengatasi kebingungan dan kendala lainnya, penulis
sering untuk diajak kunjungan konsultan untuk belajar bagaimana
cara mendekatkan diri dengan konsultan agar konsultan dapat lebih
percaya dan meningkatkan keinginan untuk menggunakan PT Pura
Mayungan sebagai penyedia panel listrik.

2. Memperbanyak kegiatan atas keinginan pribadi

Dikarenakan penulis memiliki banyak waktu kosong,
penulis mengisi kegiatan tersebut atas keinginan pribadi seperti
memperbanyak literasi terkait dengan produk yang diciptakan oleh
perusahaan. Selain itu, penulis juga belajar mengenai komponen apa
saja yang diperlukan untuk membuat suatu panel listrik.

Penulis juga membaca sejarah proyek terdahulu untuk
mengetahui proyek apa saja yang pernah ditangani oleh PT Pura
Mayungan. Selain itu, penulis juga sering untuk menawarkan
bantuan kepada mentor terkait apakah ada hal yang perlu dikerjakan.

Pada saat itu juga, penulis mengerjakan laporan magang
dengan mencari data-data yang diperlukan pada saat pengerjaan
laporan magang ini. Maka dari itu, waktu kosong yang tersedia
dimanfaatkan oleh penulis dengan baik dan berhubungan dengan
pengetahuan dan pengalaman penulis untuk kedepannya.

3. Melakukan cross check ulang atas semua pekerjaan

56
Pemasaran Produk dalam ..., Ryu Ronald Moriensen, Universitas Multimedia Nusantara



Dikarenakan penulis pernah keliru dalam melakukan
pencocokan data, penulis selalu melakukan cek ulang atas semua
pekerjaan. Seperti contoh dalam pembuatan Company Profile,
presentasi, pencocokan penjualan, dan pencocokan serial number.

Dengan adanya pengecekan ulang terkait dengan pekerjaan
yang dilakukan, penulis merasa dapat belajar dari kesalahan yang
pernah diperbuat. Pengecekan ulang tersebut juga membantu penulis
dalam mengetahui dan lebih memahami mengenai suatu data yang
ditangani. Maka dari itu, kesalahan yang terjadi pada penulis
dimanfaatkan penulis sebagai pengalaman yang dan pembelajaran
untuk kedepannya agar dapat lebih teliti.
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