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LAPORAN MAGANG
ANALISIS KENAIKAN DAN PENURUNAN PENJUALAN
KAROSERIDUMP TRUK DENGAN MARKETING SALES DI

PT USAHA TEKNIK INDONESIA
Yanti Rahmawati

ABSTRAK

PT Usaha Teknik Indonesia merupakan perusahaan pembuatan karoseri, manufacturing,
dan engenering yang berdiri sejak tahun 2000. PT Usaha Teknik Indonesia dikenal
menerapkan metode inspeksi komprehensif yang memungkinkan identifikasi
menyeluruh terhadap setiap aspek produk karoseri yang lebih unggul dengan tujuan
mengurangi risiko kegagalan kendaraan yang beroperasi, hal ini memungkinkan
perusahaan PT Usaha Teknik Indonesia untuk menyajikan produk yang siap beroperasi
secara optimal dengan melewati tahapan-tahapan pembuatan sesuai dengan standar yang
di tetapkan pemerintah. Perkembangan industri otomotif saat ini sejalan dengan
peningkatan kebutuhan masyarakat akan sarana transportasi yang lebih baik. Dalam
rangka mendukung keberhasilan pemasaran, penting bagi perusahaan untuk memperluas
pemahaman masyarakat terhadap produknya melalui promosi personal selling. Sebagai
perusahaan dengan tingkat penjualan yang tinggi, maka PT Usaha Teknik Indonesia
membutuhkan peranan Marketing Sales yang dapat membantu meningkatkan penjualan
dan aktivitas pemasaran. Dengan melihat hal tersebut, penulis tertarik untuk ikut serta
bergabung dengan tim Marketing Sales untuk menanalysis penyebab kenaikan atau
penurunan pada perusahaan. Selama melakukan praktik kerja magang penulis memiliki
banyak kendala dan tantangan dalam melakukan branding pemasaran, tetapi hal tersebut
tidak menjadi hambatan penulis untuk mencari solusi terbaik dengan memanfaatkan ilmu
yang penulis pelajari di perkuliahan untuk di implementasikan dalam strategi pemasaran.

Kata kunci: Marketing Sales, Manufactur & Engenering, Branding
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INTERNSHIP REPORTS

ANALYSIS OF THE INCREASING AND DECREASING CAROSERY

SALES WITH MARKETING SALES AT
PT USAHA TEKNIK INDONESIA

Yanti Rahmawati

ABSTRACT (English)

PT Usaha Teknik Indonesia is a car body manufacturing, manufacturing and engineering
company that was founded in 2000. PT Usaha Teknik Indonesia is known for
implementing a comprehensive inspection method that allows thorough identification of
every aspect of superior body product products with the aim of reducing the risk of failure
of vehicles in operation, p. This allows the PT Usaha Teknik Indonesia company to
present products that are ready to operate optimally by going through manufacturing
stages in accordance with standards set by the government. The current development of
the automotive industry is in line with the increasing public need for better transportation
facilities. In order to support marketing success, it is important for companies to expand
public understanding of their products through personal selling promotions. As a
company with a high level of sales, PT Usaha Teknik Indonesia needs a Marketing Sales
role that can help increase sales and marketing activities. By seeing this, the author is
interested in joining the Marketing Sales team to analyze the causes of the company's
increase or decrease. During the internship the author had many obstacles and
challenges in carrying out marketing branding, but this did not become an obstacle for
the author to find the best solution by utilizing the knowledge the author learned in
lectures to implement in marketing strategies.

Keywords: Marketing Sales, Manufacture & Engenering, Branding
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