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sebagai penulis / pencipta dan sebagai pemilik Hak Cipta. Demikian pernyataan 

ini saya buat dengan sebenarnya. 

 

Tangerang, 2 Juni 2025 

Yang menyatakan, 

 

 

(Marcellino) 
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terima kasih kepada: 

1. Dr. Ir. Andrey Andoko, M.Sc, selaku Rektor Universitas Multimedia 

Nusantara.  

2. Prof. Dr. Florentina Kurniasari T., S.Sos., M.B.A., selaku Dekan Fakultas 

Bisnis Universitas Multimedia Nusantara. 

3. Purnamaningsih, S.E., M.S.M., C.B.O., selaku Ketua Program Studi 

Manajemen, Universitas Multimedia Nusantara.  

4. Elissa Dwi Lestari, S.Sos., M.S.M., sebagai Pembimbing yang telah 

banyak meluangkan waktu untuk memberikan bimbingan, arahan dan 

motivasi atas terselesainya tesis ini.  

5. Bapak Reza Laksatama, sebagai Pembimbing Lapangan yang telah 

banyak memberikan bimbingan, arahan, dan motivasi atas terselesainya 

laporan MBKM Penelitian. 

6. Kepada Perusahaan PT. Artindo Pratama Sejahtera, selaku perusahaan 

yang telah memberikan kesempatan magang 

7. Keluarga saya yang telah memberikan bantuan dukungan material dan 

moral, sehingga penulis dapat menyelesaikan magang bersamaan dengan 

laporan MBKM ini.. 

8. Teman-teman saya yang telah menjadi penyemangat, motivasi, dan 

pendukung saya selama proses perancangan laporan MBKM ini dari 

awal hingga akhir. 
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Akhir kata, penulis berharap agar semoga karya ilmiah ini dapat 
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PERANAN SALES DAN MARKET ANALYST DALAM EKSPANSI 

BISNIS PERUSAHAAN PT. ARTINDO PRATAMA SEJAHTERA 

 Marcellino 

ABSTRAK 
 

 Sebagai seorang mahasiswa, khususnya di Universitas Multimedia 
Nusantara, salah satu tahapan utama dalam menyelesaikan kurikulum 
pendidikan tinggi dilalui adalah dengan menjalani proses magang sebagai 
bagian dari prosedur untuk mendapatkan gelar sarjana. Dengan menjalani 
proses kerja pada magang kali ini, mahasiswa diharapkan dapat merasakan 
manfaat pada segi pengalaman dikarenakan program ini dilaksanakan pada 
dunia usaha atau dunia industri secara langsung. 
 
 Tak hanya itu saja, proses kerja magang ini dilakukan juga dengan 
harapan untuk mengetahui dan mempelajari lebih dalam terkait dengan 
proses kerja sebagai bagian dari divisi Sales & Marketing pada PT. Artindo 
Pratama Sejahtera, khususnya pada bidang marketing itu sendiri dengan 
sambil mengasah keterampilan dari sisi pemasaran yang akan berjalan 
selama 4 bulan, mulai dari bulan Januari sampai Mei 2025. Alasan dari 
adanya pemilihan pada perusahaan ini perusahaan PT. Artindo Pratama 
Sejahtera menawarkan prospek pembelajaran yang bagus di bidang sektor 
konstruksi yang saat ini semakin berkembang.  Tentunya, dalam 
melaksanakan proses kerja magang itu sendiri terdapat beberapa kesulitan 
seperti adanya kurang pengalaman serta kemampuan dalam menyelesaikan 
pekerjaan. Namun, seiring dengan berjalannya waktu, hal tersebut dapat 
teratasi berkat keinginan untuk belajar serta meminta saran kepada 
karyawan yang lebih berpengalaman dan tekun untuk mempelajari setiap 
aspek pekerjaan yang ada pada PT. Artindo Pratama Sejahtera. 
 
Kata kunci: Magang, Sales, Marketing, PT. Artindo Pratama Sejahtera 
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THE ROLE OF SALES AND MARKET ANALYST IN THE EXPANSION 

OF PT. ARTINDO PRATAMA SEJAHTERA 

Marcellino 

ABSTRACT 
 

 As a student, especially at Multimedia Nusantara University, one of the 
main stages in completing the higher education curriculum is to undergo an 
internship process as part of the procedure to get a bachelor’s degree. By 
undergoing the work process in this internship, students are expected to feel 
the benefits in terms of experience because this program is carried out in 
the business world or the industrial world directly. 
 
 Not only that, this internship work process is also carried out with the 
hope of knowing and learning more about the work process as part of the 
Sales & Marketing division at PT. Artindo Pratama Sejahtera, especially in 
the field of marketing itself honing skills from the marketing side that will 
run for 4 months, starting from January to May 2025. The reason for the 
election of this company is PT. Artindo Pratama Sejahtera offers good 
learning prospects in the construction sector which is currently growing. Of 
course, in carrying out the internship work process itself there are several 
difficulties such as lack of experience and ability to complete the work. 
However, as time goes by, this can be solved thanks to the desire to learn 
and ask for advice from more experienced and diligent employees to learn 
every aspect of the work at PT. Artindo Pratama Prosperity 

 
Keywords: Internship, Sales, Marketing, PT. Artindo Pratama Sejahtera 
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