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PERAN MANAJEMEN DALAM OPTIMALISASI PENJUALAN
ANDONE

Phillipe Edwardo Fans

ABSTRAK

AndOne adalah sebuah brand yang menjual apparel semi atletik, AndOne
dirancang oleh 3 orang mahasiswa Universitas Multimedia Nusantara

yang bekerja dibawah naungan perusahaan skystar venture. Sekarang ini
AndOne berfokus pada celana pendek bertemakan basket dan dengan design
semi streetwear sehingga design celana kami tetap modern dan menarik bagi
para penggemar basket terutama genZ. Disini penulis berperan sebagai CEO

(Chief Executive Officer) dari AndOne, penulis bertugas untuk mengatur

berbagai strategi untuk kemajuan AndOne, mengatur segala pengeluaran untuk

AndOne, bertemu dengan beberapa rekan kerja dari luar AndOne, membuat

ikatan kerja dengan rekan kerja dari luar AndOne. selama berjalanya AndOne
ada beberapa kendala yang menjadi sedikit penghalang bagi kemajuan AndOne,
seperti kesulitan menemukan design dan tema yang tepat, kesulitan mencari
vendor yang tepat, hingga kesalahpahaman antar anggota. dengan berbagai

kendala itu akhirnya kami menemukan solusi yaitu untuk melakukan pertemuan

secara rutin untuk brainstorming dan update progress. seiring berkembangnya

AndOne, kami banyak belajar mengenai apa itu startup, bagaimana cara

membangun dan mengembangkan startup dari berbagai workshop yang dibuat
dan diadakan oleh Skystar Venture, kami banyak belajar mengenai startup. selain
itu kami mendapat pembimbing yang membantu selama berjalanya internship
track 1 ini sampai selesai.

Kata kunci: AndOne, Skystar, Semi atletik, UMN
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THE ROLE OF MANAGEMENT IN OPTIMIZING ANDONE

SALES

Phillipe Edwardo

ABSTRACT (English)

students from Multimedia Nusantara University who work under the auspices of
the Skystar Venture company. Currently, AndOne focuses on basketball-themed shorts
and with a semi-streetwear design so that our pants design remains modern and
attractive to basketball fans, especially GenZ. Here the author acts as the CEO (Chief
Executive Officer) of AndOne, the author is tasked with arranging various strategies
for the progress of AndOne, arranging all expenses for AndOne, meeting with several
colleagues from outside AndOne, creating work ties with colleagues from outside
AndOne. During the running of AndOne there were several obstacles that became a
slight obstacle to the progress of AndOne, such as difficulty finding the right design
and theme, difficulty finding the right vendor, to misunderstandings between members.
With these various obstacles, we finally found a solution, namely to hold regular
meetings for brainstorming and progress updates. As AndOne developed, we learned a
lot about what a startup is, how to build and develop a startup from various workshops
created and held by Skystar Venture, we learned a lot about startups. In addition, we
got a mentor who helped during the internship track 1 until it was finished.

Keywords: AndOne, Skystar, Semi Athletics, UMN, GenZ
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