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objek penelitian dengan alasan dekat dengan rumah penulis dan mempunyai

kenalan yang bekerja di perusahaan tersebut.
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2. Menjalin hubungan yang baik dengan supplier produk yang di pasarkan oleh
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4. Terus melakukan perbaikan dan pengembangan proses kerja agar semakin

efektif dan efisie

sok kebutuhan

Jan harga

Organitation Chart PT. Hulvindo Sukses Abadi

0 Direktur Utama
s

IT Support /
Helpdesk

Gambar 3. 1 Organitation Chart
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HULMDO u(SELAB$I yalug dMamtEers@daplt diA bahwa
PT.XN dipmn os seorang diN.lr u'rll'na dAdiWRi olah: seorang

direktur. Setelah itu ada 3 divisi besar yakni divisi IT, Accounting, dan
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Warehouse yang dikepalai oleh manager dari masing divisi. Divisi IT

bertanggung jawab atas di semua proses bisnis, dan
juga semua pe oses bisnis. Divisi

gan dari PT.

Data dikumpulkan me pengorganisasian,

berdasarkan variabel yang telah d asian, dan mensintesa jumlah data

yang banyak.

Berorientasi pada verifikasi Berorientasi pada penemuan
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Metode PIECES digunakan karna berdasarkan hasil diskusi, metode

|!!I|!! ormar , Control,

imnya ada

tersebut sangat cocok de ini yaitu berfokus pada

i metode PIECES

yde analisis

baru dengan

Tabel 3. erbandingan Sistem

Jenis Analisis Kelemahan Sistem Sistem yang Diajukan

Perfo ce
Inform
dihasilkan he g :
penjualan dan | penjualan, barang yang
mrosesa a an ,ceta struk
U N |Vt ol sioad™S
yang lama.

EconcM U L yaLI_| lua D i gkmjang,

rutin tuk embeli- | si dapat rikan

kertas dal lat _tulis, | manfaat yang lebih besar

N U Sdaﬁ1 engu-#lgi ng ﬁ S dapat
keuntunga ji

g jika
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pencatatan penjualan | meningkatkan
i keuntungan.

Control Dengan  adanya  hak

kenamanan data
I

sam an dapat terjaga
_

enyimg pbaik.  Sistem
juga  dapat

data
atau

waktu
etika

Metode pengemba pada penelitian ini adalah

metode prototype yang merupakan salah satu model System Development Life

Cycle (SDLC). Prototype yang dikembangkan merupakan gambaran kasar dari

tidak mengidentifikasi persyaratan rinci untuk fungsi dan fitur [19]. Tahapan

daIMetNrottypVialaEebaRbﬂﬁi | T A S

MUETIMEDIA
N 0 unikS denﬁ pihNiari Tsah n sel?ﬁi bentuk dalam
pengumpulan data dan informasi mengenai perusahaan, kebutuhan
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perusahaan, keinginan perusahaan, dan data yang diperkukan untuk

ibatkan Bapak Mintardja

dan data yang

sil dari Analisa juga
sudah tentu dilakukan adalah membuat
rancangan sistem. Perancangan sistem ini mancakup membuat

activity diagram dari sistem yang akan dihasilkan nantinya. Tahapan

embang ototype

n.

Analisa

kebutuhan sebelumnya. Sistem akan dibuat berbentuk windows base karena sesuai

oo o RS B o
= XUE*TI M ED | A
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3.5.Construction of system

Setelah perkembang dievaluasi oleh direktur
perusahaan dan tela a sistem informasi
ibangun akan
mengacu pad
3.6.Car
Peng i : U alan yang
dibuat di toko-
toko kon diskusi dan
melakukan yaitu Bapak
Mintardja dan akan berdasarkan
wawancara kepada kedu galaman mereka selama
bekerja dengan sistem manual dan setelah mencoba sistem yang telah dibuat.

Jenis penilaian ini menggunakan penilaian deskriptif kuantitatif yang bertujuan

ang muncul, untuk

dua sistem
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Tabel 4. 1 Metode Pengukuran PIECES [19]

Domain Poin / Keunggulan

Performance

hagaima

Information

ormasi

nalisis i

Control

penggunaan aplika

keamanan yang terdapat pada sistem

Efficienc Analisa ini dilakukan untuk

Service Anali
engetahui bagaimana pelayanan

U N l Mdila&n dRengsJi | T
M U permTahan' perrMhan Eq D

ada terkait tentang pelayananan.
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